
双十一活动策划方案及文案(汇总5篇)
无论是个人还是组织，都需要设定明确的目标，并制定相应
的方案来实现这些目标。方案的制定需要考虑各种因素，包
括资源的利用、风险的评估以及市场的需求等，以确保方案
的可行性和成功实施。以下是小编为大家收集的方案范文，
欢迎大家分享阅读。

双十一活动策划方案及文案篇一

第一部分是打基础、增销售的部分，时间节点是在10月10日
至10月31日，这部分主要活动是聚划算活动和店铺优惠劵发
送活动，当然这段时间也不局限于只是聚划算的商品团和品
牌团，如果开通淘金币权限的，淘金币活动同样是可以参加
的，另外像品牌特卖也是可以的，只要是一切能上的店铺活
动，都可以申请参加。

第二部分是预热。预热活动也是直接影响到双十一当天业绩
的关键部分，预热是双十一的前奏，预热的时间节点是11月1
日至11月10日，活动内容主要包括双十一当天使用的店铺优
惠劵推送、提醒消费者提前加入购物车、参加官方预热活
动、crm维护和营销、sns推广。

对于卖家来说，预热这十天除了通过合作预热活动拉新会员
之外，对于用户群基数较大大大卖家，预热期间最最重要的
事情是crm维护和营销。具体分成几步，每一步采用什么样
的手段来激活、维护已有的老会员，吸引老会员领取双十一
优惠劵，提前把目标商品加进购物车，双十一当天能回来下
单购买，是值得各位卖家要深思的问题。

第三部分就是双十一当天。双十一当天的营销活动主要是根
据当天官方赛马时间点和规则来定，不同时间段有不同时间
段的玩法，当然全场1-5折是必须要有，满就减也是不可缺少



的。但是除了这些常规款外，我们是不是可以进行一些玩法
的创新呢?以下是两个活动设计思路，可以作为参考：

刺激用户购买：

第1、88、888、1888……用户的激励

限量购产品销售(稀缺感)

售罄产品公布(紧迫感)

赠送礼品

vip会员包装

提高客单价：

关联营销满额就减、买多折上折对高客单价用户进行奖励提
高单包件数买多件享优惠

在做双十一营销计划指标内容的时候，明白双十一关键指标
所包括的是那几个信息维度，这里重点讲一下双十一营销计
划表纵轴中的几大关键指标：

会场位置：我们要根据双十一审核结果，明确自己所在的会
场，双十一有主会场，分会场之分，当然，我们如果在分会
场，也要通过赛买规则争取主会场。12年的时候还有一淘会
场，另外就是双十一当天是否有聚划算的品牌团或者商品团
支持。根据当天会场资源进行接下来的各项指标预估和制定。

业绩指标：这里的业绩指标有两部分组成：第一部分是通过
自然流量带来的业绩指标，第二部分是根据会场预估所能实
现的双十一业绩指标。业绩指标是可以根据上一年度相关数
据，或者竞争品牌相关数据作为参考来预估和制定。



客单价指标：这里的客单价指标是指的双十一当天预估的客
单价，同样也是根据不同会场的折扣要求和消费群的区分，
以及商品价格的不同来制定相对应的客单价。可以参考上一
年度双十一的客单价数据，或者竞争品牌的相关数据。

转化率指标：这里的转化率指标是指的双十一当天预估的转
化率指标，同样也是根据不同会场的流量情况和消费群的区
分，以及商品价格的不同来制定相对应的转化率。可以参考
上一年度双十一的转化率数据，或者竞争品牌转化相关的数
据。

流量指标：这里的流量指标分为两部分，一部分是自然流量
指标，另外一部分是已购买流量指标。根据双十一目标业绩，
结合客单价，转化率以及自然流量这几部分的数据，计算出
完成目标业绩的流量缺口，确定所需要购买的流量数据及预
算。

双十一货品准备是根据业绩指标，再结合商品品类架构、商
品单价、售馨率等指标来进行核算和准备的。

在双十一货品规划的时候，要从两部分来考虑，一是在售商
品的数量和品类，二是上新商品的数量和品类。不管是在售
和即将上新的商品，总数有多少，哪些是重点品类商品，都
要有具体的规划。

货品准备的关键指标：售罄率、件单价、销售指标

货品准备的计算公式：备货总件数=(销售指标/售罄率)/件单
价

假设品牌商双十一要完成1000万目标业绩，需要备多少货呢?

一般按照女装的售罄率约40%核算，最低销售额800万，那么
需要备货20xx万。如果件单价100元，那么需要备货20万件。



备货量在自己可控的范围，原则是好产品才有好转化，首先
选产品有以下几项参考指标：

1)好评率较高的产品

2)销量持续增长的产品

3)有利润空间打得起价格战的产品

4)能否带来大流量的产品

5)适合与多个套餐组合的产品

6)相对竞争对手具有差异化或者具有明显优势的产品

7)有强大库存供应支持的'产品

8)具有价格吸引力的产品

货品结构分析：确定主推品类、主推产品，按热销、主推、
引流三个维度进行了划分。选择有深度的商品(如5000件以
上)进行单独的策划包装,做成明星商品,同时在明星商品、引
流商品页面搭配关联销售商品。确定活动当天的首页陈列商
品及替换商品,以保证当流量进来时,最大化的拉动销量。

1)货品大类占比(大类的库存深度区间、价格区间)

2)货品主推大类的挑选

a,明确各类别的主推价格带、占比、款数、数量;

b,主推款的提前赛马;

c,畅销、滞销的货品占比分析



3)进行详细的库存盘点，根据不同类别产品的动销率来制定
相应的安全库存。

双十一活动策划方案及文案篇二

相信大家都知道练习瑜伽对身体很好，不过很多人都是一时
激情，三天打鱼两天晒网，久而久之就不了了之了。其实，
瑜伽的成果不是十天半个月就能很好地显现出来的，需要我
们长时间的坚持练习才能达到我们理想的效果。

朝九晚五的上班族？充分合理利用零散时间

如果你是一个朝九晚五的上班族，有时还有加班的困扰，周
一到周五的空闲时间少得可怜。你可能会觉得坚持瑜伽练习
根本就是天方夜谭。

其实，如果能够充分合理利用零散时间，完全可以化不可能
为现实。时间分配清早起床和晚上入睡前利用10~15分钟练习
瑜伽呼吸和冥想;午餐前和下午茶的工作间隙利用瑜伽体位活
动头、颈、肩，利用桌椅做一些原地的扭转和伸展。

除此之外，周末的早晨放弃赖床的习惯，清晨的瑜伽练习能
给你的周末生活一个精力充沛的开始;固定参加周末的瑜伽课
程，生活会变得健康充实，而这些良好的感觉会加强你坚持
练习的决心和信心。

练习时间雷打不动

你是一个工作时间由自己安排的自由职业者，那么作息时间
不规律可能会是你无法坚持瑜伽练习的较大障碍。在这种情
况下，你需要给自己设定一个雷打不动的练习时间时间分配
较好是早上8点以前，一般此时你不太可能接受新的工作，所
以注意力不易被打扰而能集中在练习上。



这种规律的练习能让你从杂乱无序的生活状态中解脱出来，
养成按时作息的良好生活习惯。身心的健康状况由此改善，
坚持练习也成为理所当然的事。当然，除了固定的清晨自我
练习，你也可以根据自己的时间每周参加2~3次瑜伽课程来提
高自我练习水平，居家的全职主妇上午10点到下午3点间的自
我练习和瑜伽课程交替进行。

2017双十一活动策划方案

2016年双十一活动简报

双12活动策划方案

双旦晚会活动策划

双十一活动策划方案

双12活动主题策划方案

双十一活动策划方案及文案篇三

无论你是不是光棍，在光棍节都不会孤单寂寞，可可西里酒
吧11月11日光棍节特别策划：

一、情缘心锁，一把钥匙开一把锁，你是谁的钥匙，谁又是
你的锁?入场男士每人发一把钥匙，入场女士每人发一把锁。
到活动高潮时揭开谜底，看看谁是你缘分的另一半。

二、游戏：

1、魅力劲舞，寻找你的最佳搭档。

2、猜谜游戏，探索有缘人心灵默契。



3、喝酒比赛，美女爱英雄，英雄皆海量。谁在规定时间内喝
一杯扎啤，海量，将获得一支特权玫瑰，你可以把玫瑰送给
在场的任何一个女孩。

4、剩下的钥匙，有百宝箱等着你开启，看看情场失意的你，
更有什么幸运在等着你?

三、演唱和蹦迪穿插其中。

四、活动时间：11月11日20点---23点39分。

五、活动规则：人数：100人，免门票，要求装扮男士风流潇
洒，女士大方漂亮。

六、报名时间：因为人数多，需要提前报名联系座位。

七、报名电话：

八、地址：铁岭可可西里酒吧，艺术团楼上

酒吧光棍节活动策划方案营销参考二

江苏英皇娱乐会所光棍节活动策划方案

活动一、

宗旨：为都市人找到一个健康娱乐、快乐交友的空间。

口号：每天还在开会，不如过来聚会。总是厌倦排队，不如
一起派对。

11月11日的光棍节马上就要来临了，可和400网联合做此次活
动。由400网召集参加活动的人员，消费由网友自己负责。公
司提供活动的奖品及部分酒水小吃的赠送。本次活动在指定
的一间大包房及一个小包，一共可容纳50人，找回自己组织



策划自己玩的特别乐趣。

本次活动的主题为“脱光&失明”行动。当然不是真的脱光或
失明。“脱光”是指男光棍名草有主，“失明”女光棍名花
有主。希望来参与的光棍们都能借着聚会，找到另一半。当
然也有很多坚持贵族光棍的单身男女，也可以趁着活动和同
是光棍的其他人纯乐一乐，放松下心情，结识点朋友，同时
迎接第二天道貌岸然的继续上班做人。

在11月11日本身也有一场光棍节的主题活动，另外公司各类
赞助商提供有限制，所以奖品及礼品也都是需要自己准备的，
三等奖暂定为一对可爱的舞蹈玩具，二等奖为洋酒一瓶，一
等奖为现金券168元或268元，游戏道具若干(实际一等奖及小
礼品根据报名人数具体再定，大约活动流程如下：

23:00-0:00：选出当晚认识的一对男女，并送出一等奖。

0:00后：热舞时间

宗旨：为都市人找到一个健康娱乐、快乐交友的空间。

口号：每天还在开会，不如过来聚会。总是厌倦排队，不如
一起派对。

活动二、

活动主题：与其寂寞、不如跳舞

11、11日英皇娱乐会所大型“脱光”交友派对

店内写真广告：

“女友几时有，把酒问青天。

不知告别单身，要等多少年?



我欲出家而去，又恐思念美女，空门不胜寒。

起舞影为伴，寂寞在人间。

追女孩，妄相思，夜难眠。

不应有恨，何时才能把梦圆。

男有高矮胖瘦，女有黑白美丑，此事古难全。

但愿人长久，光棍不再有!”

户外广告内容：

有人去闷酒

有人去决斗

有人去单身晚餐

有人去加班，有忙碌的工作洗刷耻辱

有人去裸奔做彻底的光棍

还有人新生，彻底的告别光棍生涯

将本文的word文档下载到电脑，方便收藏和打印

推荐度：



点击下载文档

搜索文档

双十一活动策划方案及文案篇四

xx狂欢夜

在每年的这一天，一直习惯过着单身的你是否感到寂寞、孤
独、繁忙的学习与生活你是否糟糕透了？你忧郁的眼神表露
出了你对美好生活的向往！然而你却无能为力。那么现在有
一个好的机会，那就是来到“光棍狂欢之夜”释放一下你久
违的激情给自己一个机会好好的放松一下。沉重的心理需要
得到释放、寂寞的心需要朋友来安慰、平淡的生活需要一点
刺激和浪漫。我们倡导健康、快乐、自信、时尚、让生活可
以更美好！不管你抱着怎样的心理来看待我们这次活动，首
先请用一颗开放的心来体验一下。我们将尽可能把快乐带给
每一个人。

xxx

为了促进协会成员之间的互相交流，和增强凝聚力与团结合
作的默契。以及让大家相互认识，释放自己，发挥自己的优
势，增大信心。我们定于11月11日光棍节（所有单身年轻人
的节日）开联欢晚会，为单身的朋友么创造一个展示自己的
舞台。光棍节据说起源于800多年前，也就是xxx年11月11日，
那天光棍总数达到创纪录的8条。如今光棍节不仅是校园趣味
文化的代表产品之一，更成为弥散于社会的一种文化形态。
在这里，希望单身的学子们能在我们的组织下挥洒青春热情，
展示自己青春洋溢，活力四射的一面。

那天我们将一起欢乐地度过，让我们的笑容洋溢在这“狂欢



之夜”，成为我们青春历程上的一段美好记忆。

（一）活动时间：20xx年11月11日晚上6：30—9：00；

（二）活动地点：生活区c4楼前草坪；

（三）活动对象：xx全体会员、邀请的嘉宾以及有兴趣的路人；

（四）活动内容：

（1）全体会员合唱（单身情歌）开场；

（2）由外联部朗读光棍节宣言；

（3）玩游戏；

（4）由实践部表演一个节目；

（5）抽奖环节；

（6）玩游戏；

（7）由办公室、策划部、宣传部表演一个节目；

（8）在联欢会的最后大家齐唱《阳光总在风雨后》；

游戏

1、自我介绍

姓名，最喜欢的一种水果，动物，植物等等，可增加难度，
如不得重复之前说过的，要阐述喜欢的理由等。可帮助大家
互相记住名字和特征。

2、纸杯传水。



每个组出5个人站成一列，每人嘴上叼一只纸杯，然后从前往
后传水，不能用手，全凭嘴和头的动作，在规定时间内按传
到最后的水的多少算胜负。

3、五毛和一块

道具：不需要；

场地：稍微宽敞一点就可以，没有特别要求；

人数：10几个人就可以，人多些更好玩的；

人员：一定要有男有女，比例不限；

裁判：一名，负责发号司令。

规则

在游戏中，男生就是一块钱，女生则是五毛钱。

游戏开始前，大家全站在一起，裁判站边上。裁判宣布游戏
开始，并喊出一个钱数（比如3块5、6块这样的），裁判一旦
喊出钱数，游戏中的人就要在最短的时间内组成那个数的小
团队，打比方说喊出的是3块5，那就需要三男一女或七女或
一男五女之类的小团队。请记住动作要快，因为资源是有限
的，人员也很少有机会能平均分配，所以动作慢的同志可能
会因为少几块或几毛钱而惨败，所以该出手时就出手，看见
五毛（mm）先下手为强；当然动作快的人员不要一味的拉人，
有可能裁判叫的是3块5，但你们团队里已经变成5块了，这时
候你就需要踢人了，该狠心时就狠心，一般被无情踹出去的
都是可怜的一块。

游戏要领：反应要快，裁判一说出来钱数，就要立刻知道分
别由几男几女的团队可以达到要求；动作也要快，抢五毛和



踢一块都要又快又狠。

（1）麦克风、音响、电等的租借：200元；

（2）小礼品：（具体看拉的赞助）；

（3）小零食的费用：200元；

（4）制作邀请函的费用：50元；

（5）海报，横幅等的制作费用：150元。

1、全体会员合唱（单身情歌）开场；

2、由外联部朗读光棍节宣言；

3、玩游戏；

4、由实践部表演一个节目；

5、抽奖环节；

6、玩游戏；

7、由办公室、策划部、宣传部表演一个节目；

8、最后大家齐唱《阳光总在风雨后》互勉。

前期宣传：

一方面利用横幅、海报等方式对本次活动进行宣传，令一方
面对贵公司的品牌、产品进行大力宣传。

现场宣传：



在联欢会中，进行商家与本次到会人员的互动环节，派送由
商家提供的小礼品以提高产品在学生心中的知名度，具体可
由双方商议确定。

双十一活动策划方案及文案篇五

二、活动档期划分

前期(11月1日-11月10日)活动前期宣传招募，物料准备。(腾
讯房产阜阳站网络宣传+女人城海报派发)

中期(11月11日)活动进行时(采取一组控制活动进行，另一组
到街道现场访问等形式吸引人气，以达到人气吸引最大值。)

后期(11月11日之后)后期船舶上“炒冷饭”，回顾活动，进
行二度传播。

三、活动具体细节

活动参与者：女性(须带上其闺蜜)

活动具体内容：参与者(一组6人)在女人城任意商铺选择衣服，
来组成搭配，来装扮自己的闺蜜。然后由评委(从围观者众随
机抽取9人)，搭配最佳者将从自己所选的搭配衣服任意选2件。
其他参与者则送小礼品。活动不可重复参与。

活动参与方式：现场评选

其他优惠：

1、凡事当天活动参与者，在女人城消费满30元，加10元送电
影票1张(可选热门电影，如《雷神2》)。

2、凡是当天活动参与者，在女人城消费满60元，加10元松电



影票2张(可选热门电影，如《雷神2》)


