
最新情人节商场活动策划方案 商场情人
节活动策划方案(优秀8篇)

为了确保事情或工作有序有效开展，通常需要提前准备好一
份方案，方案属于计划类文书的一种。怎样写方案才更能起
到其作用呢？方案应该怎么制定呢？下面是小编为大家收集
的方案策划范文，供大家参考借鉴，希望可以帮助到有需要
的朋友。

情人节商场活动策划方案篇一

【活动一】、浪漫七夕相约兴隆鹊桥会8月17日—20日，x商城
北门设立大型鹊桥，鹊桥气势宏伟，如银河一样横贯南北，
并现场为顾客准备汉服，让您盛装亲登鹊桥，去体验牛郎织
女那忠贞不渝的爱情!活动期间，顾客在商城购物满100元均
可凭购物小票参与如下活动：

1、在鹊桥上着汉服扮牛郎、织女，免费合影留念

2、在鹊桥上牵手走过，爱情长长久久，幸福一生

3、不购物的顾客也可花费10元在鹊桥上照相留念.

4、活动期间，二楼工艺品店为顾客免费提供千纸鹤原料，顾
客可将写有心愿的自折纸鹤，悬挂于鹊桥上，祈求爱情、幸
福两美满。(每人限2只)

【活动二】浪漫七夕乞巧大赛乞巧：七夕节，原名为乞巧节。

“乞”是乞求，“巧”则是心灵手巧，“乞巧”是向神灵讨
要智慧、乞求幸福的`意思。乞巧的方式很多，有：穿针引线
验巧，做小物品赛巧，做巧食赛巧，摆上瓜果乞巧......等。



为传承经典，演绎浪漫，8月20日七夕情人节当晚7：07，x商
城北门舞台七夕情人节之乞巧大赛将浓情登场!带您走进古老
而又唯美的浪漫世界!

比赛项目：对月穿针、巧手剪纸、做巧食、背媳妇大赛、七
夕唱情歌、默契大考验

比赛要求：情侣配合，共同完成以上比赛项目，按得分多少
依次评出：默契一、二、三等奖，各奖价值不等的神秘情人
大奖一份!现各项比赛火热报名!

报名方式一：电话报名，咨询热线：xxx

报名方式二：短信报名，编辑短信“浪漫七夕乞巧大赛”+情
侣姓名至xxx

报名方式三：现场报名，地点：x商城一楼总服务台。

【活动三】浪漫七夕爱在金秋百对情侣服饰搭配大赛
从16—20日，顾客可以在服装、鞋帽、针纺商场随意挑选兴
隆服饰进行搭配，搭配出一对“郎财女貌”，商场进行拍照
展示，同时进行评选。20日七夕情人节当晚，在北门舞台对
入选的搭配服饰选手给予奖励。

奖项设置：

一等奖钻石情人1对奖面值299元奖品一份;

二等奖黄金情人6对每对奖面值99元奖品一份

三等奖，活动礼品一份

2、其它促销活动



(1)买情人节礼物，送电影情侣套票——活动期间，购买情人
节礼品单票满770元即赠电影情侣套票。

(2)浪漫鹊桥，爱意传递——活动期间购买指定品类情人节礼
物单票满770元，可享受中国境内ems免费快递，为分隔两地
的爱侣传递浪漫情意。

情人节商场活动策划方案篇二

情意无价，爱我有奖

二、活动时间

20__年_月_日至_月_日

三、活动对象

参与者及美容院会员的丈夫(或男朋友)

四、活动内容

在20__年_月_日——_月_日期间，凡购买"情侣浪漫心礼"特
惠套餐的男士和美容院会员的丈夫(或男朋友，注：不须购
买"情侣浪漫心礼"特惠套餐)均可在美容院领取爱情誓言卡一
张，写下自己的动人情话，贴在美容院门口的心形板上，让
大家一起来见证自己对爱人的心意，让自己的爱情永恒不变!

五、活动宣传

1、宣传重点时间：活动前五天。

2、宣传手段：

a、派单(主题：致男士的一封信);



b、悬挂横幅(活动主题);

c、海报张贴或_展架展示(活动内容说明);

d、夹报;

e、七夕情侣广告气球宣传。

六、活动备注事项

5、可联合花店、西餐厅、男士服装专卖店等商家共同促销，
提升活动的影响力;

6、此方案仅供参考，具体促销内容和执行细节应依据商圈和
美容院实际情况进行调整和补充。


