
最新化妆品销售活动方案 化妆品销售合同
(优秀5篇)

方案在解决问题、实现目标、提高组织协调性和执行力以及
提高决策的科学性和可行性等方面都发挥着重要的作用。方
案对于我们的帮助很大，所以我们要好好写一篇方案。下面
是小编精心整理的方案策划范文，欢迎阅读与收藏。

化妆品销售活动方案篇一

需方：_______________签约时间：_______________

产品名称：_____________________________

规格型号：_____________________________

单位：_________________________________

数量：_________________________________

单价：___________________________（元）

总金额：_________________________（元）

备注：_________________________________

合计人民币金额（大写）：_______________

供方保证所提供的产品符合合同规定产品质量标准，并与供
方样品相符，如与合同或者样品不符，需方须在两周内通知
供方，在没有损坏的情况下，一月内可进行退、调货处理，
由此产生得所有费用由供方承担。根据市场需要需方可进行
调货，由此产生的费用有需方承担。



根据双方互惠互利、实现供应得原则下进行友好合作，合作
方式为：供方以正常价格提供给需方所需产品，需方在准备
购货时，向供货方提出书面购货需求，并交纳定金_____%，
供方及时进行备货，货物准备妥当以后，供方通知需方将余
款_______%打到供方帐户，款到发货。需方首次进货，可先
支付所需产品货款得_____%，剩余______%在下次进货时付清。

供货方在保证此类产品质量的前提下，以优惠价格给需方供
货；需方在合同期内不得通过其他渠道购入此类产品，同时
为了维护市场得稳定，需方在销售产品时其零售价格上下浮
动不得超过甲方规定零售价格的______%，批发价格不得低于
甲方给乙方的供货价格。

以上条款任何一方违约都将追究法律责任。

1.未尽事宜，双方友好协商解决。

2.交由工商管理局经济合同仲裁委员会仲裁。

3.向合同履行地法院起诉。

供方名称：_____________________

供方盖章：_____________________

供方身份证：___________________

需方名称：_____________________

需方盖章：_____________________

需方身份证：___________________



化妆品销售活动方案篇二

20xx年上半年的时间接近结束，作为一名化妆品销售人员，
上半年这个阶段是非常具有挑战的一个阶段，不管对于各行
各业，都是充满了艰险的，但也是充满了各类契机的。在这
里，我也想就上半年的工作好好的总结一次，为下半年工作
的展开也进行一次计划和总结。

今年对于我们销售行业来说，无疑是一次巨大的挑战。尤其
是上半年刚开始的时候，我们步步艰难，但是好在还有一个
网络平台可以去发展。当时公司拨下来的计划是，前几个月
主要是通过网络进行销售，这是我们从未有过的冒险，所以
我自己也是有一些害怕的。随着社会环境逐渐好了起来，我
们公司也开始做一些推广活动，处理掉了一些低价商品，让
公司得到了一些缓和。在这个过程当中，我自己思想上是有
了很大一部分的进步的，以前总想着一种工作方式，而现在，
各类工作方式都是迎合这个社会的。所以作为一名销售，我
们不能只看眼前，更要去多探索一些新的方式，开辟一些新
的.道路。

随着局势慢慢的变好了，我们在销售上也得到了一些提升。
这半年总的来说非常的忙碌，有时候也比较匆忙，一天一下
子就过去了。所以在这样的日子里，把握好时间算是一件比
较重要的事情了。而怎么去把握住自己的时间，也是提升我
们行动能力的一个重要的阶段了。我再这样的历练中，也终
于明白，一个对时间有严格把控的人，他的生活一定也是非
常一丝不苟的，更不用说在工作上了。这样的人是值得我去
学习的，而我也会继续做好时间管理，提高工作效率。

在销售这份工作上，细节也是一个比较严谨的部分。很多人
在做销售工作的时候都比较粗枝大叶。其实客户一般的心理
都是比较细腻的，她喜欢通过你的表情你的肢体你的语气去
判断你的真诚度，从而决定是否购买这一款产品。我们面对
的大部分都是女性客户，所以对于这些细节上的把控，是一



定要去多多注意的。想要真正的成长起来，则需要付出更多
的努力和代价。这是我一直期待的方向，也是我一直不断努
力前行的方向。所以面对接下来的这半年，我一定会拼尽全
力，抓紧每个机会，努力往前，争取的胜利！

化妆品销售活动方案篇三

甲方：

乙方：经双方友好协商，现就乙方销售甲方提供产品事宜达
成如下协议：

乙方同意在_销售甲方提供的日化用品等产品，合同期限为_
年，自_年_月_日至_年_月_日。

乙方须依法开展销售活动；销售产品的价格由甲方确定，乙
方有义务将市场信息反馈给甲方，若市场价格变化，由甲方
根据市场需要另行调整销售。

甲、乙双方合同签订之日，乙方向甲方支付合同保证金_万元。

乙方向甲方订货须向甲方预付货款的_作为定金，余额按月结
算，每月末的最后三日为货款结算日。

乙方在收到货物时须及时清点验收，确定产品品名数量、规
格、生产日期。验收时若发现数量、规格、包装不符，必须
在两天之内书面通知甲方（可以传真方式），否则乙方自行
承担所有损失。

乙方逾期移交货款或甲方逾期支付佣金的，每日按逾期金额
的千分之五支付违约金。

乙方不得代理或销售与代销甲方产品相同或类似的(不论是新
的或旧的)任何产品，也不应从与甲方竞争的任何企业中获利。



因履行本协议所发生的一切争议应通过友好协商解决；协商
不成，应向本协议订立地人民法院起诉。

本协议在_订立；一式两份，甲，乙双方各执壹份，具有同等
法律效力。

甲方：

乙方：

代表人：

代表人：

签约日期：

签约日期：

化妆品销售活动方案篇四

1、良好的销售态度化妆品销售人员要有自然自信、亲切真诚、
认真负责、轻松融洽的销售态度才能使顾客信任并购买产品。

2、设立明确的目标无论是做什么事情，明确的目标才能给予
行动的方向和动力，能在目标完成后带来满足感和成就感。
设立目标的原则为具体的、可度量的、可达到的、有时间限
制和与策略相关。

3、做好售前准备柜台陈列应干净、整齐、统一、标准。好的
柜台陈列能提升品牌档次、吸引顾客目光和增加成交机会。
宣传资料和试用工具等都要准备好。除了硬件上的售前准备
外，还要化妆品销售人员拥有一定的产品知识、技巧和良好
的形象。

4、销售的步骤



(1)迎接顾客，通过打招呼和接近顾客使得顾客停留在柜台上；

(2)了解顾客需要，通过开放式询问把机会转变成需要；

(5)完成销售，处理顾客的疑虑或异议促成最后交易。

化妆品销售活动方案篇五

20xx上半年的时间过去了，看着自己在这上半年的业绩，就
算是我，嘴角也不禁微微上扬。本来按照我的性格，一般都
喜欢在最后再看自己努力的结果，但是在销售这个行业的工
作彻底改变了我的习惯，毕竟市场是多变的，可不能在“失
败”了才发现自己最后走错了路！

在上半年的工作中，我又好好的开拓了我的顾客人脉，让自
己的上半年的工作也算是小有成就。总之，既然已经看了自
己在上半年的成绩，那么就好好的总结一下，规划下之后的
工作方案吧！我的20xx上半年销售总结如下：

化妆品销售的业绩，除了要有一个过硬的产品以外，有几个
属于自己的化妆品圈子也是非常重要的。无论是在人际交往、
产品销售、产品反馈、产品推荐……等多种多样的事情上都
能起到用途。

在今上半年的工作中，我也一直在努力做好在这几个群组中
的工作。相比在现实中自己去寻找新的顾客，我在这片网络
的区域能做的更加如鱼得水。通过上半年的努力和投入，群
组的成员和顾客有增加了许多，这就是网络人脉的好处，传
播的非常快，非常远，能为自己招来许多意想不到的收获或
者是潜在的顾客。

就算我比较擅长网络销售，但是作为一名销售人员，脚踏实
地的'工作也是我们不能忘记的！我可不会忘记现在这么大的
群组在当年是我如何一步一步在销售中邀请顾客建立起来的。



在现实的销售中，我在xxx街的一家分店中工作，每天来往的
客流量也是非常不少，但是无论是新老顾客我都会仔细的区
分开，新顾客要给予好的服务和推荐。老顾客要像朋友一样
去和她聊天，多去夸赞，细心观察亮点。在工作中越是对顾
客了解，就越是能得到顾客的信赖，成为朋友是扩展人脉的
第一步！

虽然老顾客非常的重要，但是新顾客这样的资源我们也不能
放弃，好好的将两边的工作都做好就是我现在的路线。虽然
两边顾会让我感到很累，但是看着上半年的这些成绩，我相
信这都是值得的。

工作没有止境，现在的成就虽然让我高兴，但是还并没有到
让我满足的地步，我会在接下来的下半年里继续努力，维护
好现在的人脉的同时，继续努力！

化妆品销售工作总结13

回顾xxxx年的工作，我们资生堂品牌在公司领导的正确指引
下取得了骄人的销售业绩，逐步确立了资生堂在“亚洲范围
中压倒性领先的品牌地位”。作为资生堂的一名员工我感到
非常的自豪。在全柜台的员工立足本职工作、恪尽职守、团
结奋斗、兢兢业业的努力工作下，xxxx年我们店专柜也较20xx
年的销售业绩了较大突破。现将我们专柜的情况总结如下：

截止到xxxx年月日，店专柜实现销售额，于20xx年同期相比，
上升（下降）%。本柜台共计促销次，完成促销任务达%。

（一）新会员拓展

截止到xxxx年月日，本专柜新发展会员人。与20xx年相比，
递增了%。

（二）老会员和散客的维护



本专柜严格执行公司会员制度，耐心、细心、热诚的和会员
交流，更加增强了老会员对品牌的忠实度和的情感。老会员
的返店率达到%。在散客方面，本柜台柜员同样是本着热忱服
务、顾客至上的宗旨，以最大可能提高回头率。

面对欧莱雅、雅诗兰黛、宝洁等对手，本柜台在注重本产品
的优雅、高贵、经典的品牌形象的基础上，突出个性化、优
质服务的优势。使我们品牌在市场的竞争占有率大幅度提高。
如面膜（占有情况），洗面奶（占有情况），由于本人不了
解具体市场，自己稍加分析即可。大概对比下咱们产品的优
势和不足。

本专柜严格遵守公司柜台管理细则。在人员管理方面，严格
注意公司形象，热诚、耐心的为顾客服务。在库存管理方面，
严格短缺货登记、库存登记，认真做好盘点工作。货品的管
理、注意干燥清洁、防火防潮，并做好货物的清洁。（可结
合公司管理细则添加）。

xxxx年即将过去，在未来的xxxx年工作中，本柜台力争在保
证xxxx年的销售计划前提下，实现新的销售业绩突破。在会
员方面，做到吸引新会员，然后抓住老会员，保正市场持续
发展。在散客的方面一如既往的保持我们的优质服务，让更
多消费者加入到我们资生堂的会员队伍中来。在柜台日常工
作方面，要更加严格的遵守公司的管理细则，让消费者放心
认购我们资生堂的优质产品。在xxxx年我们的重心是：认真
做好顾客和产品的纽带工作，将资生堂的优质产品推向顾客，
把顾客对产品的热爱之情带回企业。为实现资生堂“源于日
本、领先亚洲的全球化企业”的战略目标的目标而努力。


