
答谢客户活动方案 VIP客户感恩答谢会
的活动方案(实用5篇)

为保证事情或工作高起点、高质量、高水平开展，常常需要
提前准备一份具体、详细、针对性强的方案，方案是书面计
划，是具体行动实施办法细则，步骤等。那么方案应该怎么
制定才合适呢？下面是小编精心整理的方案策划范文，欢迎
阅读与收藏。

答谢客户活动方案篇一

与您同顶一轮太阳

于是心不再飘渺

怀一份喜悦和期盼

我微笑着对您说“认识您，真好”

……

我感谢——我的生活充满了欢乐与激情的爱

我感谢——我的心中装满信任和关怀的`爱

我感谢——我的工作肩负着神圣使命和责任的爱

我更感谢——您给予我无私和真诚的爱

经历风雨洗礼

十年成长



感谢有您!

vip客户感恩答谢会暨十周年庆典

致：先生/女士

时间：年月日

地址：市路饭店

诚挚期待您的光临

答谢客户活动方案篇二

一、活动时间：20xx年4月8日晚上7点

二、活动范围及地点：南宁月星家居

三、活动主题：第一届全国新品盛会—vip客户感恩答谢会

四、活动内容：所有优惠，仅限4月8日。

活动1：超低特价限量爆款

实木大床：家家具2339988元，限量10张，购买正价产品折后
金额满10000元即可购买1张。（特价除外）

活动3：全场一口价疯狂3小时

限时抢购，全场5.5折。

活动4：进店大抽奖下单砸金蛋

类别



奖品名称

数量

备注

红包抽奖

1000元现金券

20

1、折后满30000元可抵减1000元，满10000元可抵减500元，
特价除外。

2、若购买金额未达到抵用券规定标准，可申请降档使用；

3、若当日购买不了可申请预留一周，即4月16日前使用。

500元现金券

35

养生壶

3

落地扇

1

大米

30



砸金蛋

198床垫

2

1、交款金额决定抽奖次数，交5000可抽一次，交10000可抽
两次，以此类推，每户5次封顶。

落地扇

8

养生壶

20

大米

20

备注一：所有实物礼品及现金券数量有限，抽完即止。

备注二：客户凭电子邀请码参加抽奖，每户仅可参加一次。

备注三：每一位客户，一个地址，一个订单仅可使用1张现金
券。

备注四：对于抽到现金券又无购买需求的顾客，若感觉非常
失望可额外送青花瓷一套。

活动5：转介绍送现金

1、转介绍折扣购买金额小于1万，赠送大米一袋或抽红包1次，



若抽到现金券下次购买即可使用。

2、转介绍折扣购买金额达到1万，可赠送500元现金券，下次
购买即可使用，或者现场给300元现金。

活动6：全场大清仓

清样产品

五、活动流程：

六、工作安排：

七、邀约注意事项

l邀约节点

1.第一次邀约：确定有需求且有意向参与活动顾客，发送邀
请函邀请顾客报名；

关键话术：

a.客户：没有

销售：没有也没关系，如果您又有朋友需要购买家具的，您
可以带他一起来，购买1万元我们就送您500元现金券给您下
次购买使用，如果您不想要现金券也可以直接兑换300元现金
给您。如果购买金额不到1万元，我们也还是会有大礼送您，
请问您有没有朋友需要购买呢?可以提供姓名和电话我们提前
登记报名。

客户：没有

销售：没关系，也还是非常感谢您对联邦的支持，我们的活



动时间是本周六晚上7点，您先通过电子邀请函报名，报名后
就可以免费抽红包，100%中奖，有很多生活家电哦，电风扇、
养生壶等等。（加微信发送邀请码让顾客报名）

客户：有（并告知朋友姓名和电话）

销售：那太好了，我们的活动时间是本周六晚上7点，您先通
过电子邀请函报名，报名后就可以免费抽红包，100%中奖，
有很多生活家电哦，电风扇、养生壶等等。（加微信发送邀
请码让顾客报名，联系顾客朋友告知此事，并邀请报名）

b.顾客：有需求

销售：了解具体需求，告知活动，邀请报名，询问朋友是否
需要。（重复以上步骤）

2.第二次邀约：活动前一天，针对有需求的客户，以温馨提
醒；（天气情况、人较多邀请提早过来、）

关键话术：

x先生/女士，我是上次联系您的联邦家居客服小x，再次打电
话是想提醒一下，您方便的话可以提前过来，因为明晚人特
别多，另外是红包数量有限，抽完就没了，那明天您出发了
记得跟我联系哦，我安排好时间接待您。

3.第三次邀约：活动当天上午,确定具体时间，告知准备水果
糕点以及预定午餐/晚餐，我们会提前准备好。并且再次确认
今天一定要过来。

关键话术：

x先生/女士，我是联邦家居小x，是这样的，您看确定是x点到
吗?不知道您是否吃过晚饭过来呢？如果是下班直接过来，我



们提前为您准备好简餐和水果糕点，请您一定要准时到哦！

l销售工具：电子邀请函、邀请码（电子邀请函报名时需要填
写邀请码方可报名成功）客户信息登记及签到表、礼品登记
表、特殊价格保密协议、原材料价格上涨展示、关于实木家
具产品价格调整的通知（此工具不允许发朋友圈或转发，仅
能为顾客展示）

l邀请码

答谢客户活动方案篇三

一、活动时间：

20xx年4月8日晚上7点

二、活动范围及地点：

南宁月星家居

三、活动主题：

第一届全国新品盛会―vip客户感恩答谢会

四、活动内容：

所有优惠，仅限4月8日。

活动1：超低特价限量爆款

实木大床：家家具2339988元，限量10张，购买正价产品折后
金额满10000元即可购买1张。（特价除外）

活动3：全场一口价疯狂3小时



限时抢购，全场5.5折。

五、活动流程：

六、工作安排：

七、邀约注意事项

邀约节点

1.第一次邀约：确定有需求且有意向参与活动顾客，发送邀
请函邀请顾客报名；

关键话术：

a.客户：没有

销售：没有也没关系，如果您又有朋友需要购买家具的，您
可以带他一起来，购买1万元我们就送您500元现金券给您下
次购买使用，如果您不想要现金券也可以直接兑换300元现金
给您。如果购买金额不到1万元，我们也还是会有大礼送您，
请问您有没有朋友需要购买呢?可以提供姓名和电话我们提前
登记报名。

客户：没有

销售：没关系，也还是非常感谢您对联邦的支持，我们的'活
动时间是本周六晚上7点，您先通过电子邀请函报名，报名后
就可以免费抽红包，100%中奖，有很多生活家电哦，电风扇、
养生壶等等。（加微信发送邀请码让顾客报名）

客户：有（并告知朋友姓名和电话）

销售：那太好了，我们的活动时间是本周六晚上7点，您先通



过电子邀请函报名，报名后就可以免费抽红包，100%中奖，
有很多生活家电哦，电风扇、养生壶等等。（加微信发送邀
请码让顾客报名，联系顾客朋友告知此事，并邀请报名）

b.顾客：有需求

销售：了解具体需求，告知活动，邀请报名，询问朋友是否
需要。（重复以上步骤）

2.第二次邀约：活动前一天，针对有需求的客户，以温馨提
醒；（天气情况、人较多邀请提早过来、）

关键话术：

x先生/女士，我是上次联系您的联邦家居客服小x，再次打电
话是想提醒一下，您方便的话可以提前过来，因为明晚人特
别多，另外是红包数量有限，抽完就没了，那明天您出发了
记得跟我联系哦，我安排好时间接待您。

3.第三次邀约：活动当天上午,确定具体时间，告知准备水果
糕点以及预定午餐/晚餐，我们会提前准备好。并且再次确认
今天一定要过来。

关键话术：

x先生/女士，我是联邦家居小x，是这样的，您看确定是x点到
吗?不知道您是否吃过晚饭过来呢？如果是下班直接过来，我
们提前为您准备好简餐和水果糕点，请您一定要准时到哦！

销售工具：电子邀请函、邀请码（电子邀请函报名时需要填
写邀请码方可报名成功）客户信息登记及签到表、礼品登记
表、特殊价格保密协议、原材料价格上涨展示、关于实木家
具产品价格调整的通知（此工具不允许发朋友圈或转发，仅
能为顾客展示）



邀请码

答谢客户活动方案篇四

一、活动时间：

x月x日

二、活动地点：

***酒店

三、活动主题：

年春节答谢酒会

四、活动定位：

打造人脉传奇，提高项目在行业及公众间的知名度，从而有
利于项目下一步的开发。

五、活动目的：

1、维系宾客关系，培养忠诚客户;

2、树立项目品牌形象，提高项目知名度;

3、向客户介绍公司未来的发展趋向和经营理念。

六、邀请对象：

公司新老重要客户

七、邀请人数：



视具体情况而定

六、出席人员：

公司领导、营销中心全体员工

八、协助部门：

公司办公室及中心各部门

九、活动负责：略

十、场地布置：

1、酒店正门放置水牌;

3、宴会厅门口设答谢酒会嘉宾签到处;

4、宴会厅悬挂酒会横幅;

5、采购一定数量的胸花，当天由迎宾人员在来宾签到时为来
宾戴上，以示隆重;

6、安排工作人员担任酒会主持人，负责主持酒会以及调节酒
会现场气氛;

7、提前与酒店联系，确保酒会当天预留足够车位。

十一、活动流程：

1、迎宾、签到、领位、发放礼品、安排全程摄影、摄像跟
拍;

3、公司员工自备节目表演及抽奖;



4、答谢会完毕，酒会开始;

5、答谢酒会圆满结束

十二、抽奖环节奖品设置建议：视具体情况而定

十三、活动筹备：

1、提前落实领导致辞演讲稿，确认受邀来宾，发送邀请函;

2、提前落实答谢酒会所需款项，确认所需物料采购定单;

3、提前安排物料采购与定制，制订突发事件应急预案;

4、酒会当天提前对所有环节再次落实，确保没有遗漏。

答谢客户活动方案篇五

――颍淮农商行科技年终客户答谢会

一、活动主题

二、活动时间

三、活动场地

财富管理中心

四、活动对象

科技支行资产20万以上潜力客户

五、人员分工



岗位

工作职责

负责人员

六、物料准备

分类

物料名称

备注

七、活动流程

时间:9:20-9:30

流程项目:

主要内容:

现场签到:

1.专人负责签到，第一时间接待。

2.安排到场客户的专属理财经理负责接待至活动场地入座。

主持开场

领导致辞

支行行长进行活动前讲话

暖场互动



结束致谢

总结致辞并召集活动现场员工鞠躬致谢，结束后送客户伴手
礼、送别离场。

八、活动预算

伴手礼：50x20=1000


