
餐厅营销方案(实用9篇)
无论是个人还是组织，都需要设定明确的目标，并制定相应
的方案来实现这些目标。通过制定方案，我们可以有条不紊
地进行问题的分析和解决，避免盲目行动和无效努力。以下
就是小编给大家讲解介绍的相关方案了，希望能够帮助到大
家。

餐厅营销方案篇一

为了认真全面总结一年来xx公司的工作，表彰一年来辛勤地
在一线工作并作出突出贡献的优秀集体和个人，加强与广大
供应商及其他合作伙伴的沟通与合作，清晰20xx年xx企业发
展战略，从而进一步明确企业发展方向，提升团队凝聚力，
鼓舞团队士气，传播企业文化，增强社会责任感，实现以技
术和管理升级为核心的品牌升级，实现企业、员工、加盟商、
供应商共同发展，共赢共荣！

12：00活动准备

14：30嘉宾签到

15：00主持人开场

15：03董事长致辞

15：10领导嘉宾致贺词

15：15颁发年度加盟商奖

15：20加盟商代表发言

15：30颁发年度供应商



15：35供应商代表发言

15：45颁发年度加盟店奖

15：50合作伙伴代表发言

16：05颁发年度金牌店长

16：10员工代表发言

16：20颁发年度优秀员工

16：25总经理做工作报告

16：35颁发年度运营精英奖

16：40发布年度10件大事

16：50颁发年度贡献奖

16：55战略合作伙伴签约仪式

17：0520xxx战略发布

17：15全体与会人员合影留念

17：30会议结束

餐厅营销方案篇二

年一度的父亲节即将来临。在这个属于父亲的节日，为了调
动起消费者的`积极性，吸引更多的顾客，提升营业额，经管
理公司研究决定拟父亲节营销策划方案如下：

6月20日-6月21日



1、通过活动刺激亲情消费，提升企业的良好品牌形象;

2、拉动消费量，竞争市场份额;

3、加大e餐销售量，提高各店的营业创收。

心系父亲节，勇丽一家亲。

勇丽美食城、勇丽海鲜城、勇丽海鲜广场、勇丽法尔春天餐
厅。

1、活动期间，各店迎宾人员对来店消费的中老年男性送上节
日祝福“您好，节日快乐”。

2、活动期间，各店增加播放《报答一生》《父亲》这两首曲
目。

3、活动期间，订勇丽e餐均有好礼相送。凡电话订餐消费
满688元免费赠送勇丽e餐扑克牌4副，凡电话订餐消费满888
元免费赠送勇丽e餐及时送vip会员金卡一张，各店做好登记，
财务备存。

4、活动期间各店厨政部推出几款父亲节爱心套餐，价格各店
可根据自己的具体情况而定，菜式以健康，营养为主，菜品
名体现父爱(参考：感恩之爱、父爱如山、父爱似水、父子情
深)。并且主推一道父亲节特色菜品。

5、活动期间到店内消费的客人，单桌消费满800元可获赠免
费全家福(10寸塑封)一张，各店做好登记，财务备存。

6、企划部统一利用短信平台给客户发送父亲节祝福短
信：“心系父亲节，勇丽一家亲，多款父亲节爱心套餐温情
推出，勇丽餐饮祝天下所有父亲节日快乐!”



2、管理公司企划部于6月16日统一为各店客户发送父亲节祝
福短信，“心系父亲节，勇丽一家亲，多款父亲节爱心套餐
温情推出，勇丽餐饮祝天下所有父亲节日快乐!”。

1、各店认真组织员工学习活动方案，根据方案对员工进行相
关知识培训;

2、各店活动期间充分做好拍照、洗照工作，增加创收点;

3、积分卡活动、赠券活动与此活动同时进行。

餐厅营销方案篇三

10月01日~10月07日

(提升客单价，促进销售目标达成)

活动日期及商品活动。

店内气氛布置：入口展板，活动现场的气氛营造，店内海报。

企划部：负责活动宣传，策划，操作与跟进。采购部：负责
商品的组织，到位。财务部：负责资金到位。店长：活动操
作的总负责人，负责督促各部门的工作。

1、菜式，餐厅促销，很多商家会推出相应的套餐，推出相应
的菜式，以供消费者选择

2、制作：让消费者参与到整个制作过程中，更能满足消费者
的成就感与体验的欲望

4、价格：通过价格来吸引消费者，不要降低价格的同时也降
低餐厅的品牌



5、赠品：提供一些节日相关的赠品可以拉到一定的消费者，
比如说提前预订可以得到赠品，消费在多少金额之上可以得
到一些赠品，赠品要与自己的餐厅品牌风格相应。

服务员的主动招呼对招徕顾客具有很大作用。比如有的顾客
走进餐厅，正在考虑是否选此餐厅就餐，这时如果有一个面
带笑容的服务员主动上前招呼“欢迎光临”，同时引客入座，
一般情况下，顾客即使对餐厅环境不十分满意也不会退出。
当然，主动招呼不等于硬拉。强拉硬扯反而会引起顾客反感，
避而远之。

服务人员应对餐厅所经营的菜点和服务内容了如指掌，如食
物用料、烹饪方法、口味特点、营养成分、菜肴历史典故、
餐厅所能提供的服务项目等，以便向客人作及时介绍，或当
客人询问时能够作出满意的答复。如果能事先了解市场和顾
客的心理需求以及风俗习惯、生活忌讳、口味喜好等，便可
有针对性地推荐一些适合他们心理需求的产品和服务。

服务员在接受客人点菜时应主动向客人提供多种建议，促使
客人消费数量增多或消费价值更高的菜点、饮料，一般可采
用以下办法：

形象解剖法：服务员在客人点菜时，把优质菜肴的形象、特
点，用描述性的语言加以具体化，使客人产生好感。从而引
起食欲，达到促销的目的。

解释技术法：通过与消费者的友好辩论、解释，消除其对菜
肴的疑义。

加码技术法：对一些价格上有争议的菜点，服务员在介绍时
可逐步提出这道菜肴的特点，给客人以适当的优惠。

加法技术法：把菜肴的特色和优点不断地加深和强调，让消
费者形成深刻的印象，从而产生购买的欲望。



除法技术法：于一些价格较高的菜点。有些客人会产生疑虑，
服务员应耐心解释，这样会使客人觉得不贵，从而产生购买
欲望。

提供两种可能法：针对有些客人求名贵或价廉的心理.为他们
提供两种不同价格的菜点，供客人挑选，由此满足不同的需
求。

餐厅营销方案篇四

灭火疏散预案

我校重视安全工作，定期对师生进行防火、灭火、避火教育，
提高师生防火自救的能力。在这方面，我们做了如下工作：

一、利用劳技课等时间，请专业人员讲授灭火的方法和注意
事项，为师生演示灭火器的使用方法。

二、利用周末时间，组织师生观看录相，扩大视野，增长知
识，提高应变和自救能力。

三、安排时间，进行灭火练习，提高灭火能力。

四、扫清各座建筑出口的障碍，在旧学生宿舍二楼处增设出
口。

五、定期在教学楼、宿舍楼开展疏散演习。

餐厅营销方案篇五

“光棍节联谊晚餐”

单身无罪，珍惜今宵



11月11日光棍节是所有单身者节日，也是所有单身朋友展示
自己的舞台。沉重的心理需要得到释放、寂寞的心需要朋友
来安慰、平淡的生活需要一点刺激和浪漫。希望单身的你在
我们的餐厅开怀释放，痛饮放松，尽情快乐，结识更多的人
生朋友。也许你能在此遇到你心仪的他(她)。在顾客欢悦中
促进餐厅营销。

1.活动时间：11月11日晚上《7:00---10:00》

2.活动对象：所有单身者和他(她)的亲朋好友

3.活动程序

(1)餐厅经理开场白，说明本次活动的意义;

(2)餐厅演奏《单身情歌》;

(3)击鼓传花，中奖者免费赠送菜品;

(4)传苹果游戏。男女隔开坐成一排，用脖子和下巴、肩膀夹
住苹果，一一传递，谁把苹果掉了，罚饮酒或饮料。

1.音响设施

2.小鼓一个或厨房用具代替。

3.有关单身情歌和乐曲：《单身情歌》《一个人》《我想我
会一直孤单》

4.餐厅前门标语：光棍节联谊晚餐(霓虹灯)

【精品】营销方案范文汇总七篇

网络营销方案范文汇总六篇



网络营销方案范文汇总五篇

营销策划方案范文

新媒体营销方案范文

浅议西餐厅服务营销策略

关于营销策划方案范文

会议营销策划方案范文

服装营销的策划方案范文

餐厅营销方案篇六

“光棍节联谊晚餐”

单身无罪，珍惜今宵

11月11日光棍节是所有单身者节日，也是所有单身朋友展示
自己的舞台。沉重的心理需要得到释放、寂寞的心需要朋友
来安慰、平淡的生活需要一点刺激和浪漫。希望单身的你在
我们的餐厅开怀释放，痛饮放松，尽情快乐，结识更多的人
生朋友。也许你能在此遇到你心仪的他(她)。在顾客欢悦中
促进餐厅营销。

1.活动时间：11月11日晚上《7:00---10:00》

2.活动对象：所有单身者和他(她)的亲朋好友

3.活动程序

(1)餐厅经理开场白，说明本次活动的意义;



(2)餐厅演奏《单身情歌》;

(3)击鼓传花，中奖者免费赠送菜品;

(4)传苹果游戏。男女隔开坐成一排，用脖子和下巴、肩膀夹
住苹果，一一传递，谁把苹果掉了，罚饮酒或饮料。

1.音响设施

2.小鼓一个或厨房用具代替。

3.有关单身情歌和乐曲：《单身情歌》《一个人》《我想我
会一直孤单》

4.餐厅前门标语：光棍节联谊晚餐(霓虹灯)

【推荐】营销方案本站锦七篇

有关营销方案本站锦七篇

网络营销方案本站锦六篇

实用的营销方案本站锦五篇

营销策划方案范文

新媒体营销方案范文

关于营销策划方案范文

会议营销策划方案范文

服装营销的策划方案范文



餐厅营销方案篇七

为了认真全面总结一年来xx公司的`工作，表彰一年来辛勤地
在一线工作并作出突出贡献的优秀集体和个人，加强与广大
供应商及其他合作伙伴的沟通与合作，清晰20xx年xx企业发
展战略，从而进一步明确企业发展方向，提升团队凝聚力，
鼓舞团队士气，传播企业文化，增强社会责任感，实现以技
术和管理升级为核心的品牌升级，实现企业、员工、加盟商、
供应商共同发展，共赢共荣！

12：00活动准备

14：30嘉宾签到

15：00主持人开场

15：03董事长致辞

15：10领导嘉宾致贺词

15：15颁发年度加盟商奖

15：20加盟商代表发言

15：30颁发年度供应商

15：35供应商代表发言

15：45颁发年度加盟店奖

15：50合作伙伴代表发言

16：05颁发年度金牌店长



16：10员工代表发言

16：20颁发年度优秀员工

16：25总经理做工作报告

16：35颁发年度运营精英奖

16：40发布年度10件大事

16：50颁发年度贡献奖

16：55战略合作伙伴签约仪式

17：0520xxx战略发布

17：15全体与会人员合影留念

17：30会议结束

餐厅营销方案篇八

“光棍节联谊晚餐”

单身无罪，珍惜今宵

11月11日光棍节是所有单身者节日，也是所有单身朋友展示
自己的舞台。沉重的心理需要得到释放、寂寞的心需要朋友
来安慰、平淡的生活需要一点刺激和浪漫。希望单身的你在
我们的餐厅开怀释放，痛饮放松，尽情快乐，结识更多的人
生朋友。也许你能在此遇到你心仪的他(她)。在顾客欢悦中
促进餐厅营销。

1.活动时间：11月11日晚上《7:00---10:00》



2.活动对象：所有单身者和他(她)的亲朋好友

3.活动程序

(1)餐厅经理开场白，说明本次活动的意义;

(2)餐厅演奏《单身情歌》;

(3)击鼓传花，中奖者免费赠送菜品;

(4)传苹果游戏。男女隔开坐成一排，用脖子和下巴、肩膀夹
住苹果，一一传递，谁把苹果掉了，罚饮酒或饮料。

1.音响设施

2.小鼓一个或厨房用具代替。

3.有关单身情歌和乐曲：《单身情歌》《一个人》《我想我
会一直孤单》

4.餐厅前门标语：光棍节联谊晚餐(霓虹灯)

营销策划方案范文

新媒体营销方案范文

网络营销方案范文汇编八篇

【推荐】营销方案范文汇编十篇

【实用】营销方案范文汇编十篇

浅议西餐厅服务营销策略



餐厅营销方案篇九

活动地点：大厅

活动时间：20xx年11月11日

活动背景：今年的光棍节也格外引人关注，社会上越来越多
的光棍们，想摆棍的生活状态，因为我们餐厅推出光棍节活
动满足光棍们的需求，避免下一个光棍节的光棍。

活动内容：

2、凭埋单收据，参与大转盘，(奖品设计有玫瑰花、公仔、
精美小礼品)

活动宣传：

1、一楼大门口大型海报一张、店内k展架3幅、电梯小海报4
张;

2、策划部市场单位x展架13幅、不同规格海报3张

宣传内容：(短信、展架、网页)

让光棍节见鬼去吧，两人男女行，一人免单。

快快行动吧，在花容酒楼告别你的单身!

11.11光棍节，给单身的你找寻另一“半”的机会!

方案二：

11月11日，如果没人搭理，那就是一个不着四六儿的日子;但
如果说是光棍节，所有人都会会心地一笑：呵呵，可不是嘛，



没有哪天比这一天更形象、更贴切了。光棍节这个不土不洋
的节日，也被餐饮行业盯上了，餐厅纷纷推出活动庆祝这个
时下年轻人中流行的节日。

光棍节11套餐

活动要点：顾名思义，这个套餐完全是由11组成的，对于那
些炫耀型的光有们是个不错的创意。11个光棍一起吃饭，必
须在餐厅的11号包厢、进门拿的是11号的报纸、用11套餐具、
吃11道菜、喝11杯饮料。每道菜都必须是符合11这个数字，
例如：11个烤肉串、11个四喜丸子。吃饭要吃1小时零1分。
用的餐巾纸上都要有与光棍节相关的宣言。餐厅还要为光棍
节精选11首光棍情歌，作为背景音乐。

光棍节烧烤派对

活动要点：11个单身男青年，11个单身女青年，五官端正，
四肢健全，有稳定工作与收入，没有法定或非法定伴侣。活
动内容烧烤，解手绳，跳圈舞，大合唱，两人三足，呼唤盲
人，情侣绘画，散步聊天(分组比拼，最终落后的队伍要受神
秘大惩罚)。每人1只鸡翅，1根香肠，1条番薯，1棒玉米，1
支茄子，1根香蕉，一条面包，一瓶水。大食者自备丰盛午餐
或烧烤材料。

“失明”快闪+主题交友派对

活动要点：餐厅为参加活动的每位光棍发一个号牌，每一个
号牌分为光光和明明两种。活动开始号牌一样的光光和明明
组成一队做模仿快闪游戏。配合号的发给剩斗士标签，配合
不好的重新组合，在进行决斗大家都找到光光和明明为止。
最后大家一起享受套餐。

实用的营销方案本站合五篇



网络营销方案本站合五篇

新媒体营销方案范文

营销策划方案范文

浅议西餐厅服务营销策略

服装营销的策划方案范文

空调营销策划方案范文

关于营销策划方案范文

会议营销策划方案范文


