
西餐厅促销活动方案(模板7篇)
为了确保事情或工作有序有效开展，通常需要提前准备好一
份方案，方案属于计划类文书的一种。方案的制定需要考虑
各种因素，包括资源的利用、时间的安排以及风险的评估等，
以确保问题能够得到有效解决。以下是小编为大家收集的方
案范文，欢迎大家分享阅读。

西餐厅促销活动方案篇一

路演方式;在西餐厅周围搭建一个平台，邀请若干对情侣上台
表演，说出以你们的店名开头的再加上字体的形式展示，如"
富贵餐厅+排骨"(最少十个)，这样推广自己的品牌。谁说得
多就奖励谁一个吻和一朵玫瑰(亲自送上)或其他。(主要还是
控制气氛的人)

七夕节，是中国传统节日中浪漫色彩的一个节日。在这样的
一个日子里餐厅的促销活动应该以爱为主题。

一、理念

1、表达爱，传达爱

2、“爱她，就带她来吧”

二、具体方案

1、路演方式;在西餐厅周围搭建一个平台，邀请若干对情侣
上台表演，说出以你们的店名开头的再加上字体的形式展示，
如"富贵餐厅+排骨"(最少十个)，这样推广自己的品牌。谁说
得多就奖励谁一个吻和一朵玫瑰(亲自送上)或其他。(主要还
是控制气氛的人)

2、发宣传单;工作人员穿古装在人口密集地发放。穿古装服



给众人带来欣喜的感觉，引发大家的好奇心，加大对餐厅的
知名度。

3、拉横幅.如"表达爱传达爱"__餐厅给你带来爱的惊喜。

4、杂志，报纸登刊：(因为比较高档的餐厅，所以，名流方
面不用多讲)该店的不好的地方：就是让你们两位情人，在那
种环境中表现出那种亲昵的冲动。

5、现金返还。现在很多企业开始实施现金返还的促销策略。
只要消费者购买了规定的产品，可立即在购买处获得现金返
还。现金返还可以让消费者感到这是实实在在的现金优惠，
可由消费者任意支配;而不会像返券那样在购货时受到时间，
地点和产品牌子的限制。因此这种促销方法更受消费者的欢
迎，促销效果更加明显。

6、推出折扣券，增加菜品，增值服务，开展娱乐活动;推出
一款情侣套餐，附增玫瑰一朵;就餐过程中可以播放轻音乐，
也可设置点歌频道。可以开展餐后抽奖活动，奖品为心型气
球，小型娃娃等以女性为主体的奖品，或亲一下，抱一下的
温馨字条。以降低成本为主。简单又不失浪漫。

7、(如果可以)飞机烟雾的形式或者电视。

8、室内装饰以简洁为主，粉色为佳，忌雍容华贵。

西餐厅促销活动方案篇二

情人节促销活动主题。餐厅酒店促销活动，餐厅酒店中国的
情人节)促销活动主题、策划方案。酒店情人节促销方案除了
要有一个好点子，还要具有可执行和可操作性，才能更好的
把情人节促销活动做好。

情人节，餐厅酒店应如何做好营销活动策划?当同质化的一遍



又一遍的上演的时候，谁可以推出新点子，奇点子，谁就可
以脱颖而出。我们一起看一下以往的一些酒店方案金点子。

位于广州环市路某四星级酒店，去年在情人节就搞了一个名为
“情人玻璃瓶”的主题活动：酒店提供彩色玻璃瓶，情人们
把爱情蜜语写在纸上，然后塞进瓶里，再用丝带绑好，送予
对方。据闻，这样的营销活动成本较低，然而效果却很好。

今年，该酒店则举行以玫瑰鲜花装饰的“花世界主题情人
夜”。会场用300多枝玫瑰及其它装饰物布置，营造浪漫温馨
的进餐环境。届时有歌手在餐桌旁助兴表演，为情侣唱上情
意绵绵的醉人乐曲，而别有风情的萨克斯演奏及吉它弹唱也
让人陶醉一番。在席间或离席时男士可随意摘取玫瑰，送赠
情人。爱的印记，永留心底。

在北京，曾有酒店举办黑白着装晚宴，规定参加的男士要穿
燕尾晚礼服，女士要么白的要么黑，室内乐团伴奏轻柔乐韵。
席间客人或进食自助餐，或翩翩起舞。有行家分析，这样的
主题宴会不一定是最好，但总比单一的餐饮推广要强。

酒店情人节促销方案除了要有一个好点子，还要具有可执行
和可操作性，才能更好的把情人节促销活动做好。

西餐厅促销活动方案篇三

20xx年圣诞节即将临近，为全面策划好酒店年度的的`圣诞活
动，通过对市场的分析预测及餐厅去年的圣诞经营情况，拟
定今年圣诞活动方案，以期实现餐厅经济效益的最新突破，
进而提高酒店在信阳的知名度。圣诞活动具体方案如下：

璀璨圣诞之夜，海鲜自助盛宴

酒店一楼百合西餐厅



价格包括：圣诞自助大餐，免费畅饮店内起泡酒、本地啤酒、
特调饮料、现场乐队表演、小丑魔术、幸运抽奖及纪念礼品；
平安夜及圣诞节当晚特邀钢琴师现场演奏；时间：17：30-20：
30（节目活动在中餐节目中抽取，价格另商榷）

一等奖3名：获赠中乐百花酒店豪华大床房（含双份早餐）

二等奖5名：西餐自助晚餐券1张；

三等奖10名：进口美人酒一瓶；

欢乐奖：精美挂件一个；

2、每位来宾赠现场制作的棉花糖一个；

3、安排专人制作七彩造型气球与小朋友互动；

4、每位宾客赠送圣诞合影一张；如需加影10元一张；

5、特邀乐队现场演奏；

1、销售奖励：全票每张奖励10元；半票无奖励。

2、财务部做好统计工作及提成奖励统计；奖金按酒店中餐要
求日期统一发放；不得事先从圣诞票中扣取。

3、相关规定（统一参照中餐厅圣诞票操作规定）

a、由财务部对圣诞票加盖财务公章进行统一管理发出，并做
好资金回收、开具发票等工作。

b、圣诞票一旦售出须立即缴回票款，如协议单位特殊客户关
系，可滞后缴回，但最迟不得超过15天。

c、对员工的销售提成做好记录，对售票的登记需细致，以便



安排座位。如：圣诞票编号、单位或姓氏、数量、联系电话、
销售人等。

西餐厅促销活动方案篇四

1、活动主题：

2、浪漫烛光平安夜，缤纷圣诞狂欢节!

3、浪漫烛光西式牛排套餐，惊喜就在xxx!

(针对24日晚平安夜的)

4、本次活动主推牛排套餐，24日平安夜晚推出浪漫烛光牛排
晚餐，25日白天主推牛排家庭套餐，大搞节日氛围，宣传xxx
餐厅人气。

1、即“圣诞”活动之后再次宣传xxx餐厅，强化xxx餐厅知名
度，增加人气；

2、庆祝圣诞节，现如今圣诞节也是中国人比较喜欢过的一种
西方节日，有家庭式的，朋友式的，情人式的各种各样party。
在圣诞活动宣传期间，公司可宣传企业文化，提升品牌形象，
强化企业知名度。

20xx年12月24日晚(平安夜)

20xx年12月25日白天(圣诞节)

1、在餐厅开展圣诞节活动，在餐厅做圣诞布置，加强餐厅的
喜气、热闹的活跃气氛，重要的`是让顾客有种过节的感觉。
放置圣诞树，装饰圣诞树，礼品堆放在树下突显节日氛围。

2、餐厅推出特别圣诞牛排菜单，具体可分为：圣诞美餐，情



侣套餐，儿童套餐，家庭套餐。

3、针对平安夜售卖平安果(用包装纸装饰后的苹果)

5、进店消费的顾客消费满100即送咖啡特饮券1张(下次用餐
时可使用)，小朋友免费送气球，所有员工都着圣诞帽突显节
日氛围。

6、制作餐厅专属会员卡，免费赠送会积分会员卡，到餐厅消
费享受优惠。

7、餐厅内播放圣诞颂歌。

西餐厅促销活动方案篇五

冬季生活的恋歌，我公司传送圣诞祝福

1、加强公司连锁店的销售力度、提高营业收入;

2、强化企业知名度、提升连锁店品牌;

3、庆祝圣诞节

圣诞节必不可少的节目，有家庭式的，朋友式的，情人式的
各种各样party。一种友情，亲情，爱情聚会的好时光。戴着
圣诞帽，唱着圣诞歌，说说大家的圣诞愿望。作为一个隆重
的节日，少不了的是圣诞大餐，在中国就是以西餐为主了。
在圣诞活动宣传期间，公司可宣传企业文化，提升各连锁店
品牌，强化企业知名度，让更多的消费者知道我公司、认识
我公司、喜欢我公司。

在各连锁店开展圣诞节活动，放置圣诞树，在显眼位置显示
连锁店标志，装饰圣诞树，将礼品放在树上的每个位置。进
店消费的每位顾客都赠送圣诞帽，推出圣诞大餐及其优惠活



动，各连锁店员工都着以圣诞装。

活动布置及装饰：

1、主景点的布置，大厅门口，以圣诞树为主。

2、玻璃

3、二楼楼梯口(以本店logo为主圣诞老人为辅)

4、大厅的灯光布置，要有节日气氛(可挂些星星形状的串灯)

活动气氛布置：

1、给各营业区发圣诞小姐的服装由圣诞小姐为客人服务。

2、安排两名圣诞天使迎宾。

3、安排圣诞老人给每个来就餐的小朋友发礼品。

4、20号之前做好布置及各项准备。

1、将每个礼品都贴上号码，顾客在用餐时，由服务员上前让
顾客抽号码，抽到哪个送哪个。

2、进来进餐的顾客都送圣诞帽，最好标有公司标志(可与其
他商家合作)。

3、制作宣传单，在圣诞优惠活动的纸张范围内可作裁剪，可
相当消费券。

4、由厨房推出圣诞特价菜单，具体可分为：圣诞美餐、情侣
套餐、儿童套餐、家庭套餐等等，制作相关的海报传单进行
宣传。(点排餐可赠送咖啡特饮券一张)



5、圣诞订位。

6、连锁店所有职员都必须着红色圣诞装，加强节日气氛。

7、在餐厅做简单的布置，加强餐厅的喜气、热闹的活跃气氛，
重要的是让顾客有种过节的感觉。

8、各餐厅内播放圣诞颂歌。

西餐厅促销活动方案篇六

父爱是如此的含蓄，不像母爱来得那么明显。然而，父爱和
母爱一样，都是那么的伟大。我们用隆重的典礼欢祝母亲节
的到来，但是，又有多少人知道父亲节是哪一天呢?其实，父
亲不需要任何花哨的礼物，父亲只希望自己的孩子能够长大、
成熟。但这并不代表父爱就可以被忽略。在父亲节即将到来
的日子里，让我们用行动来向父亲证明自己已经长大了，已
经成熟了，并且可以用实际行动来感恩父亲对我们付出的种
种。

二、活动主题

感恩父亲

三、活动目的

让每位同学借助父亲节吐露内心的真情感言，表达多年对父
亲的感恩之情和养育之恩。

1、加深每位同学对父亲的感情，在内心深处更进一步领悟父
爱如山似海的内涵，感受父爱的无私和伟大，学会理解、关
心父亲。在以后的学习生活中，从点滴做起，以实际行动来
回报父亲的养育之恩。



2、增进同学之间的感情，让同学学会感恩，学会以实际行动
去报恩。

四、活动对象

移动通信111301班全体同学

五、活动时间

6月13日

六、前期准备

6月11日购买贺卡、6月13日之前做好本次活动的宣传工作

七、活动内容

全体同学共同参与此次活动，传播“感恩”精神。把自己多
年来对父亲的爱表达出来，说出那句一直想说却从没有说出
的：“父亲我爱您，您辛苦了。”同时，每位同学可以借此
机会在祝福的贺卡上书写自己对父亲的寄语。

1、同学之间可以相互交流，说说在以后的学习生活中如何用
实际行动表达自己对父亲的`爱。

2、最后全体同学闭上眼睛，用心聆听《父亲》。在歌声中一
起向父亲送上真心祝福。

八、经费预算

班级四十二位同学每人一张贺卡，单价一元，共计四十二
元(由班费统一支付)。

九、后期工作



将写好寄语的贺卡邮寄出去，并把对应的单号记录好，以备
查询。在父亲节6月17日每位同学给自己的父亲打电话，确认
贺卡是否收到，并亲口对父亲说出自己心中的爱。
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西餐厅促销活动方案篇七

黑暗餐厅推出愚人节黑暗陶艺恶搞活动，凡当天参加活动的
朋友可以享受到如下优惠:

一:魔友愚人节优惠价:138元/位(原价158元/位)

二:参加活动者可免费享受特制软饮无限畅饮。

三:凡参加活动者可免费玩黑暗陶艺哦(也就是说，在看不见
的情况下，可以随便捏你想捏的陶艺，在亮区的时候你就可
以看看你捏的到底是个啥东东)

四:当天会有很多很刺ji的游戏哦，愚人节嘛，大家一起愚，
一起笑。


