
2023年销售总监岗位工作职责(模板5篇)
范文为教学中作为模范的文章，也常常用来指写作的模板。
常常用于文秘写作的参考，也可以作为演讲材料编写前的参
考。写范文的时候需要注意什么呢？有哪些格式需要注意呢？
下面是小编为大家收集的优秀范文，供大家参考借鉴，希望
可以帮助到有需要的朋友。

销售总监岗位工作职责篇一

1、根据公司整体营销目标，制定所辖区域的销售计划方案，
带领负责区域完成全年销售任务。

2、负责区域销售队伍建设、培训等工作，确保销售队伍的战
斗力。

3、贯彻公司渠道政策，制定所辖区域的具体支持措施，对于
重点客户和项目进行支持，提供销售赋能工作。

4、根据客户调研，研究分析市场状况、跟踪行业发展趋势、
了解竞争对手动态，优化营销策略。

销售总监岗位工作职责篇二

职责：

1、领导销售部、制定公司全年发展战略和销售目标;

2、负责展厅、展览、美陈、活动等相关的资料收集及大客户
的挖掘;

3、建立广泛、良好的客户关系，建立销售网络并进行有效管
理和维护客户良好关系;



4、对工程设计方案做出预算并对签订的合同进行把关，管理
销售人员协助完成项目报价;

5、较强的团队管理能力和部门之间协调能力;

6、招聘销售人员并善于培训;

7、完成全年公司销售目标及其他渠道业务开发工作;

岗位要求：

1、4年以上的展厅、美陈、活动公司销售经验;

2、2年以上销售团队的管理经验;

3、有一定的社会资源和客户资源

4、良好服务意识，较强的沟通、分析、把握、应变能力;

5、责任心强，良好职业道德及团队管理经验;

6、对公司政策执行力度大，善于应酬和出差;

7、对工作有忘我的精神并敢于挑战;

8、做人有担当做事有条理对公司绝对忠诚而不斤斤计较;

9、老板不在公司能监督并带领团队独立开展业务;

销售总监岗位工作职责篇三

职责：

4、定期整理、总结渠道经验，并推动内容、活动与产品的流
程和标准，及时作出相应的调整改进方案。



任职要求：

2、有敏锐的市场触觉，思路敏捷，需求分析、方案设计及演
示讲解能力强;

3、具有一定的市场策划、品牌建立和推广、创意策划、优秀
的文案能力;

4、勤奋，能吃苦，愿意接受挑战，能够接受出差。

销售总监岗位工作职责篇四

职责：

2、客户管理：愿意在一线进行销售实战工作，能够主动出击
和锁定关键客户，负责终端客户的营销计划和销售过程，能
针对客户进行产品的宣讲、ppt制作、招投标、解决方案、商
务推进等关键销售节点的执行，定期组织客户关怀，确保客
户满意度。

任职资格：

1、统招全日制以上学历，有一线销售及业务团队扩展管理经
验优先;

2、有销售激情、对业务有良好的领悟力，有较强的洞察力和
具有丰富的业务拓展经验;

5、内驱力和目标感强，具备主动性，有较强的执行能力和抗
压能力。

销售总监岗位工作职责篇五

职责：



1.参与制定企业渠道策略，规划渠道系统的整体运营，监督
检查渠道策略的执行;

2.对渠道合作者提供销售和技术培训、售前协助、售后服务、
市场推广等方面的支持;

3.依据营销计划，执行销售和市场推广方案，不断拓展开发
新的渠道合作客户;

4.完成本部门的渠道销售任务，制定部门渠道开发策略及部
门绩效任务分解;

6.招募、培训、激励、考核下属员工，以及指导帮助下属员
工完成下达的任务指标。

任职要求：

1.专科及以上文化程度，市场营销类相关专业

2.以上防水行业销售经验，5年以上渠道管理经验

3.熟悉建筑防水行业现状，非常熟悉产品市场渠道营销渠道
开发与建设业务，有一定社会资源与人脉。

4.掌握运营管理、市场营销、渠道开发、团队建设与管理相
关专业知识;

5.熟练使用常用办公软件word/excel/ppt等


