
2023年邮政营销方案的撰写 产品营销策
划方案(优秀5篇)

方案是指为解决问题或实现目标而制定的一系列步骤和措施。
写方案的时候需要注意什么呢？有哪些格式需要注意呢？以
下是小编精心整理的方案策划范文，仅供参考，欢迎大家阅
读。

邮政营销方案的撰写篇一

品牌知名度推广，新产品的销售启动。

二、对象

情侣套装系列等十款套装产品。

三、活动主题

牵手xx包，挚爱永恒;xx箱包见证你们的挚爱。

四、活动方式

公司总部提供活动方案、礼品和监督;直营店准备物料制作执
行。

五、活动时间地点

x月x日~x日;直营店。

六、广告配合方式

前期宣传(活动x周前起)



1、城市主要干道悬挂横幅。

2、宣传单发放(派人员分区发放、邮寄)。

3、当地晨报、日报、晚报登载广告信息。

4、城市内电子显示屏广告。

七、活动准备

1、人员安排。

2、物资准备材料准备。

小立牌广告分别置于所属产品系列的陈列区域。横幅、宣传
单内容同海报等。

3、活动方案。

凡是进入店面的情侣由迎宾直接发放吉祥物一只。

持公司宣传单在店面购买情侣系列新品套装可以享受x折优惠。

成功购买情侣系列新品的将会赠送多美味情人节价值x元的套
餐x份。

4、活动前期准备。

专卖店全体人员深入熟悉本次活动的主题、形式等;活动期间，
导购、促销人员、执行负责人等均应提早到岗，确认各项准
备工作到位;每天营业前摆放主题海报，检查其他宣传物料、
促销礼品等是否齐备;宣传单置于店内供顾客自取。



邮政营销方案的撰写篇二

承办单位:中南大学市场营销协会

二、活动时间:4月15日-5月9日

三、活动意义

2、参赛高校多，可很好的为各个社团在整个长沙扩大影响力，
建立好自己的品牌活动。展示协会的实力，树立好协会在各
商家心中的良好形象。

3、加强各大高校协会之间的联系，建立好我们营销协会的交
流平台。

5、为大学生及“朝慕思”企业搭建桥梁，为应届生大学生创
造新的就业机会，为企业选拔人才、储备人才。

四、比赛流程策划

此次营销大赛的比赛时间为4月15日至5月9日，分为报名宣传、
初赛、复赛、决赛四个阶段。

1、报名宣传

u时间:4月15日--4月22日

u地点:由各大赛区现场报名点

u负责人:各赛区委员

u要求:

1)填写报名表



邮政营销方案的撰写篇三

银行保险销售模式是指银行保险人综合利用多种销售渠道所
形成的稳定的销售方式。欧美的银行保险人在多年的发展过
程中逐步形成了三种基本的销售模式：

专家模式是通过保险公司的雇员或代表等专业人士销售投资
型及其他较为复杂的保险产品。银行柜台人员帮助保险专业
人士识别潜在客户。这种方式对银行柜台人员而言不需要过
多的培训，而且可以收取较高的介绍费。这种模式并不能满
足所有客户的需要，但它弥补了银行销售保险产品险种单一
的缺点，延长了银行保险的产品线。

金融计划模式是唯一的完全协作式方式。这种模式研究每个
客户及潜在客户的需求、风险容忍程度及所处的生命周期阶
段等特征，并根据客户各自的特征为其提供一整套金融计划。

银行要想有效地运用这种金融计划模式，首先要让银行的销
售队伍学会如何寻求潜在客户，并且以适当的方式接近客户
或潜在客户。银行保险计划只是整个金融计划的一部分。在
美国，银行保险人还必须对联邦法律及银行所在州的法律十
分了解。

银行作为保险人的合作伙伴必须要学会如何发现现有存款人
或借款人的消费动机。人们生活中重大事件的发生往往预示
着保险需求的出现。银行雇员不仅要将客户的需求与银行产
品联系起来，同样也要与保险产品相联系。例如，一个年轻
的存款人提供他要提取部分储蓄用以购买一辆新车。获知信
息后，银行雇员应立即考虑该客户是否会需要车辆损失保险
及人身意外伤害保险。这时银行雇员可以以金融服务顾问的
身份向该客户提出此项建议以满足其现在及将来的保险保障
需要。

总之，任何一种销售模式都要在合适的环境中才能发挥作用。



关键在于销售模式一定要与银行的客户基础及保险公司的营
销策略目标协调一致。欧洲银行保险人的经验表明金融计划
模式是最有效的模式。

邮政营销方案的撰写篇四

“健康爱心，节日行”

xxx

通过在端阳期间对xxx的促销活动，让消费者知道今后无论是
平时还是过年过节的，看人、送礼都无须担心到底改送什么
好，让消费者明白xxx就是您的首选。这样既可以提高xxx产
品的美溢度，又解决了消费者的难题。而对于公司来说又是
一项长远回报。

各大卖场和牛奶专卖店

20xx年五月初一到初五

送高端、送健康、送心意

1.针对卖场

b.条幅、现场效果图(拱形门、升空气球等的组合)

2.针对媒体(以传统的媒体形式为主，现代媒体为辅)

a、电视广告：根据各卖场及专卖店的实际情况，在当地有影
响力的电视剧发布字幕，

电视字幕内容要包括海尔剃须刀现在举行的活动以及经销地
点;



c、通过微博与前来购买xxx的顾客互动 ;

d、通过数据信息存档记录消费者的消费记录;

xxx

xxx

xxx

邮政营销方案的撰写篇五

l 高屋建瓴，按照金字塔模式形成具体的开门红战略布局架构，
建立自上而下全行参与的高效营销作战管理系统，自总行领
导班子至一线员工，建立集作战指挥、战事督导、战事支撑
的三级管理系统，确保整体管理高效有序。

l 总行层面建立整体营销pk机制，出台pk内容和模式等指导
性文件，鼓励各战区和战队间进行各项pk，营造整体狼性文化
和全员营销氛围，分阶段设计推进工作关键环节，结合实战
辅导，实现关键工作的落地，通过管控关键节点，建立阶段
工作成果汇报机制，定期开展经营总结会议，阶段问题具体
分析并出具相应的解决方案。

辅导重点：银商结盟辅导、吸金营销指导、线下活动督导 、
精准社群营销活动督导、一点一策执行督导 、督导小组管控
督导、问题总结夕会、阶段总结会议。

辅导重点：银商联盟纠编、业绩冲刺指导、沙龙活动督导 、
精准社群营销活动督导、一点一策方案纠偏 、督导小组管控
督导、问题总结夕会、阶段总结会议。
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