
汽修厂实践报告(优质5篇)
通过撰写整改报告，我们可以更好地了解项目的进展情况，
并及时调整和改进我们的工作计划。下面是一些实践报告的
成功案例，让我们一起学习和分享。

汽修厂实践报告篇一

实习是一个重要的实践性教学环节。透过实习，能够使我们
熟悉外贸实务的具体操作流程，增强感性认识，并可从中进
一步了解、巩固与深化已经学过的理论和方法，提高发现问
题、分析问题以及解决问题的潜力。

随着我国经济的飞速发展和人民生活水平的不段提高，人们
的消费观念和消费需求也在不断发生变化。汽车作为高档消
费品越来越受到年轻一代和事业有成的人群的青睐。近年来
由于经济的快速发展，汽车贸易企业犹如雨后春笋迅速的发
展。构成了必须的销售市场。汽车贸易的形式一般是从外国
引进的`“4s”店形式。在国内汽车销售市场还不算饱和的状况
下，这种以店销为主的方式占了销售量的90％以上，只有少
量车型如：微型客车、小型客车、重卡、厢货等销售商在人
员推销方面下了很大功夫，而轿车走的都是店销形式。

汽修厂实践报告篇二

盘式制动器常见故障有气阻、制动力不足和制动时有噪声等，
在这里简单介绍一下故障原因及检修方法。

1、气阻

盘式制动器的发热部位集中在很窄的制动衬块上，其单位压
力又比鼓式制动器大，制动衬块和钳体的活塞直接接触，因
此制动时的热量极易传给制动液。这样，使盘式制动器容易



产生气阻现象。但是，若采取相应的措施，也可防止气阻现
象的发生。

(1)、防止制动液沸点降低

植物油型制动液无法满足盘式制动器的使用要求，因此必须
使用高沸点的合成制动液。但是，合成制动液具有吸水特性。
在某些使用条件中，沸点下降很快。为防止制动液沸点的明
显下降，一般常采用以下一些措施：

a、定期更换制动液。夏季3个月或行驶5000km;冬季6个月或
行驶1000km后，即将制动液更新。

b、不同性质的制动液不可互换使用或混用。

c、密闭保存制动液。汽车维修养护网

要限制制动液温度升高，应保证活塞能灵活地自动回位，避
免因锈蚀、发卡使制动器打滑或发咬。当制动衬块磨耗过多
时，传到制动液的热量也会迅速增加。因此，应及时更换磨
耗了的制动衬块。

2、制动力不足

盘式制动器制动力不足时，可采用下述方法予以解决：

(1)、改变制动衬块材料

可换用稍软的制动衬块材料，使摩擦系数相对得到提高，制
动力变大。

(2)、清除制动衬块排屑槽中的异物

如果制动衬块的排屑槽被异物覆盖，制动时将失却排出尘土、



刮去水分的作用，使制动力降低。

3、制动时有噪声

制动时，若有“嗄吱、嗄吱”的噪声时，可采用下述方法排
除：

(1)、在制动器钳体活塞和制动衬片之间，加一防噪声片，使
活塞上形成一倾斜度。从而保证制动时制动衬块和制动盘柔
性接触，使制动衬块在正常磨损状态下无异常噪声出现。

(2)、选择材质软些、密度小些的制动衬块材料。

(3)、制动时，制动衬块向一侧移动，可能出现撞击声响。这
是由于制动衬块和钳体之间的间隙过大所致，可用镀覆焊锡
的方法消除间隙。但须注意，应使焊锡镀覆在与行驶方向相
反的一侧，防止在制动力的作用下失效。

4、前轮轴承损坏

制动钳体一般装配在转向节后侧，这可使制动时相对地减轻
前轮轴承的负荷。但是，有的车型把钳体装于轴的前方，加
重了前轮轴承的合成载荷，容易造成前轮轴承的提前损坏。
因此，对于采用这种结构的车轮，应适时地进行调整和检修。

经过这次实训，学到了许多实际知识，在课本(理论知识)和
实训(实践)的结合中，我们的学习更加扎实，更加迅速。当
然，得感谢学校、老师帮我们争取机会。

汽修厂实践报告篇三

现在的车辆大多采用液压助力转向系统，这样让我们在转向
时比较轻松。但是当助力转向器出现故障之后我们明显就会
感到转动方向盘很吃力，这时，我们就应该检查助力转向器



了。

助力转向器的故障与排除：

(1)吸油不充分。油箱的油液量不足、油液黏度太大、吸油滤
油器堵塞等都能导致油泵吸不上油来。应核查油箱的液面高
度，添加足够的液压油;更换合适的油液;清洗或更换滤芯。

(2)油泵过度磨损，内漏过大。须检查油泵的工作情况，修理
或更换。

(3)未装入力转向单向阀;杂质垫起单向阀钢珠使其与阀座密
封不严;单向阀钢珠掉入阀套与阀体的环槽之间，这些都可导
致动力转向时单向阀关闭不严，进、出油口连通。应检查单
向阀的安装情况、油液是否清洁、清洗转向器;检查单向阀钢
珠与阀座的密封情况，不严时可采用研磨修复，然后换装新
钢珠。

(4)转向器安全阀失灵，过早开启。应检查安全阀弹簧是否变
形或失效，若弹簧弹力不足，可在弹簧与座之间增加垫片。

(5)阀芯与阀套变形，会导致两者卡死。装机前须往进油口中
加注少量液压油，转动阀芯时应灵活自如，若有卡滞现象应
进行研磨。有时，在拧紧转向器底部螺栓时用力不均匀，也
会出现阀芯被卡死的现象，正确的方法是分2-3次均匀地拧紧
螺栓。

汽修厂实践报告篇四

经过二年专业理论知识的学习,现在踏身于实践当中,理论与
实践的结合,使我学习到一些:

(一)不良反应的处理办法



(二)汽车发动机和空调系统散热不良，造成水温过高会出现
以下几种故障现象及解决方法

(三)转向系零件的检查与维修

(四)转向系零件的检查与维修

(五)对密封性能处理的要点

汽修厂实践报告篇五

刚去的时候，我满怀信念，我相信：既然有新的开始就会有
新的收获。因此报到的当天我去的很早，并且很快就见到了
经理，之后就上了岗，于是我就开始了以后的工作。早上七
点半到晚上七点多下班，将近十二小时的漫长工作时间，由
于在学校优越宽松的条件中构成了自己养尊处优的习惯，在
刚去上班的一星期几乎是天天很累总觉得不能坚持了，但是
想到老师教育我们的要有毅力有耐心，我认认真真的工作，
仔仔细细学习，理解住了时间对我的考验。

店里的那些同事领导每个人都个性友好，我作为新职员放低
姿态认真学习，得到了领导同事的认可与赞扬。在开始工作
时我的主要任务就是学习，跟着内部培训师学习公司制度，
学习了解公司产品，学习基本的专业用语；跟着销售员学习
一些销售技巧，并且能够与顾客沟通。他们经常对我说：要
想卖好车，就务必先学会沟通。

有时候总感觉自己像一只脱了缰的骏马，驰骋在无际的草原
上，不明白何处是我的归路，有时候我就像一只雄鹰，翱翔
在广阔的天空中，不明白我的目标在何处，还有时候我就好
比一个盲人，不明白眼前的光明在那里，而此刻的我就像是
一只无头苍蝇，到处的乱撞，对于销售来说，不明白从那里
入手，看来自己还是欠缺一些社会经验呀，从此以后我要好
好的干，为了实现自己的理想，苦点，累点那没什么，只要



能学到东西，那也就忍了。

没事的时候我就站在那些销售员的旁边跟他们说说话聊聊天，
认真听他们的观点看法与经验，看他们如何与顾客交流。自
己想象如果我与顾客交流就应怎样与顾客交流呢，我看在眼
里，记在心里。


