
2023年夜市活动方案策划 夜市促销活动
策划方案(优秀5篇)

为了确定工作或事情顺利开展，常常需要预先制定方案，方
案是为某一行动所制定的具体行动实施办法细则、步骤和安
排等。通过制定方案，我们可以有条不紊地进行问题的分析
和解决，避免盲目行动和无效努力。接下来小编就给大家介
绍一下方案应该怎么去写，我们一起来了解一下吧。

夜市活动方案策划篇一

背景：

烧烤作为当前广大消费者所喜欢的消夏饮食方式之一，同时
烧烤的形式、处理食品的方法和食品形态出现多种花样，不
仅仅是原来的纯羊肉、猪肉，而逐渐演变成目前的海鲜、蔬
菜、水果等多样化。作为____城—第一shoppingmall，引领饮
食时尚。

目的：

为更好的提升____城作为在饮食方面的时尚引导，将烧烤文
化进行全面引导成时尚文化饮食方式，同时提升____城的人
气指数，特策划本方案。

活动时间：

____年____月____日–____月____日

活动主题：

“引导饮食时尚，宣传烧烤文化”



活动地点：

____城东门街道、____城南端街道

具体步骤：

活动内容：

一、由招商部对烧烤合作商的招商工作

1、烧烤合作商选择：巴西烤肉、青岛啤酒、传统烧烤店（招
标）

3、费用可以采用租赁的形式进行，可以每一天500元的形式
进行收取费用；

二、与政府进行联系，以获得对政府的支持工作，同时能够
与街道办事处

进行合作。

三、文化活动：与街道办事处合作，筹划一场文艺演出活动，
白天在____城

室内进行演出，晚上在____大街推出大型的演出活动；

四、烧烤节的全面开展，现场烤制烧烤销售

五、____城夜市开幕；

六、____城露天电影节；

具体分工：

1、营销中心：负责整个活动的策划工作和文化活动的联系和



策划工作；

2、餐饮娱乐部中心：负责对于烧烤合作商、啤酒合作商的招
商工作；

3、行政中心：负责联系政府，与政府达成合作，获得政府的
支持；材料及费用：

1、宣传费用（媒体、宣传品、电视宣传）2万元

2、文艺演出活动费用（演员费用、舞台、音响等费用）：1
万元

3、其他费用：20____元

可招商4—6家烧烤合作商、啤酒合作商

共计：31000元

夜市活动方案策划篇二

1、抓住国庆销售旺季机会，促进终端销售;

2、迎合公司批量新品上市，推广公司新品;

1、终端促销时间：9月24日(周六)―10月9日(周日)

(含两个周末和7天国庆假期，共计16天)

1、感恩祖国、东金献礼

(2)礼品配备原则：原则上每一件产品，配备礼品一个,但礼
品数量有限，先提先配，配完即止.

2、国庆促销、提货优惠



(1)终端凡是在9月24日―10月9日期间的提货，满2万可享受
全场9.5折。

1、所有的礼品赠送必须按标准执行，严禁截留礼品，严禁把
礼品挪作它用，严禁售卖礼品。

2.敬请各位经销商提前积极、及时备货，已备满足在国庆活
动期间活动需求，以免影响活动效果。

夜市活动方案策划篇三

豪森华府，河东首席英伦贵族庄园领地。

作为河东目前已入住的高档小区，周边娱乐休闲设施相对欠
缺，为满足社区居民精神文化需求，突出豪森华府20____满
意生活升级年的服务主体，特面向河东区范围举办本次“豪
森华府”消夏夜市活动。

本次夜市是临沂豪尔森置业发展有限公司策划、准备、强力
推出的一个品牌活动。本次开办夜市是提升商业街人气、方
便社区居民生活，同时为河东广大夜市经营者提供宝贵的场
地、客户资源。因此，本次夜市活动是立足豪森华府社区服
务河东的活动。

二、活动目的本次活动旨在提升商业街人气、满足社区居民
需求，同时为河东区广大夜市经营者提供宝贵的场地、客户
资源，为河东区经济发展与社会稳定做出贡献。

三、活动名称

“豪森华府”消夏夜市

四、主办单位



临沂豪尔森置业发展有限公司

五、活动时间

夜市持续时间：20____年6月1日-20____年9月30日

六、活动地点

豪森华府“黄金城道”商业街（人民大街999号）

七、媒体支持

（1）电视广播媒体：河东电视台家有喜事栏目报道

河东电视台游走字幕10天（成本：20____元）

（2）平面媒体:百盛信息河东版末版2次（成本：3000元）

（3）网络媒体:__新闻稿报道

八、活动物料筹备

1．横幅2条：100元（成本：100元）

2．宣传单1000份：河东区内各小区、市场、集贸派单（传单
成本：250元）

3、活动电费（成本：300元）

八、活动筹备

a、主办方准备：

1)本次活动由临沂豪尔森置业发展有限公司营销部主办。



2)主办方全权负责夜市经营者的审核、合同签订、夜市管理
等工作。

3)主办方提供夜市经营场地。

4）活动资金共需：5650元

5）夜市平面图（见附件）

夜市经营者准备：

1）在进入夜市前，须向主办方报备，在主办方许可后，方可
进入夜市经营。

2）报备内容:经营范围、经营人数、身份证复印件。

4）自备经营所需的工作设施，主办方只负责提供经营场地。

b、活动组织框架:

1）在商业街西侧通过卡拉ok大赛、电影放映、小区舞蹈等方
式集聚人气。最佳方式，确定一个“主力店”，考虑到小区
环境、卫生等要求，建立充气堡垒吸引儿童、电影吸引男性、
社区舞蹈吸引女性、卡拉ok吸引年轻人。

2）以商业街现有商户为基础，建设夜市初步框架。（孕婴店、
花店、美洁洗化、菜篮子、易购超市初步预定开设）

3)一方面以河东商贩流动集中地（瑞华金都、安居小区、乐
泰农贸）进行夜间宣传单页发放，扩大夜市知名度，吸引经
营商户。

另一方面通过前期宣传方式加大夜市知名度，吸引客流。



4)夜市经营者在夜市前，经过主办方工作人员确认后进入要
求后，按规定进入夜市摊位。

5）在夜市组织过程中，加强管理，一旦不符合主办方要求，
立即清退。

c、夜市流程：

1）夜市经营者在制定经营区域布置，严禁擅自变动经营场地。

2）未向主办方报备的经营者一律不准进入夜市。

1）各经营者必须负责所属场地的卫生工作，在主办方认可后，
方可退场。

九、注意事项

1、各经营者要注意维护自己所属场地，并维持好好现场的秩
序，出现拥挤或混乱时，要合理地疏散人群，以防止消费者
因拥挤而受伤。

3、本次夜市前20名报备者免费（包含第20名），后进入经营
者需缴纳50元/月。本着为消费者与经营者负责的态度，特对
夜市经营者责任做如下界定：夜市经营者必须向主办方报备，
必须服从主办方管理，并自行承担经营所产生的一切责任与
义务，进入夜市即代表夜市经营者同意本项。

4、本次活动需提前一天向主办方报备；夜市开市后，严禁私
设摊位，所有未在主办方报名而自行现场参与的的夜市经营
者，一切后果自负。

5、经营者请严格根据附图明确各自所在位置，严禁变动，请
所有参与人员严格遵守主办方统一调度，遵守夜市秩序，直
至夜市结束，严禁夜市结束前提前离场。



7、对恶意扰乱公共秩序和安全的，我们保留法律追究的责任。

临沂豪尔森置业发展有限公司

20____年5月1日

夜市活动方案策划篇四

8月1号―10号，地点：郑汴路康居木地板市场2排15―16号。

（口号）：迎金色奥运，宜华倾情大酬宾。

：20单，约15万元以上。

通过奥运会开张这一人人振奋的背景，在人员引导、店面重
新布局、特价、导购员正确导购等一系列活动的配合下，激
起潜在客户购买欲望，达到实现销售的目的。

1、悬挂彩幅3――5条，在康居市场办公楼的墙上，依次再在
通向门面的路上悬挂。"宜华木地板实木地板专家"、"宜华地
板唯一上市的实木地板厂家"、"质量通天下，宜华地板中国
地板唯一出口免检的企业"。

2、人员散发宣传页，让业务人员四人在康居木地板市场流动，
见客户摸样的人就发宣传品，声称到店询问价格的买不买都
有奖品（届时可发一个打火机之类的小礼品）、特价活动大
酬宾等等。并让客户记住是自己介绍到店的'，交易的该笔业
务给予此业务人员提成。

3、店面活动：

a特价酬宾两款88元、99元（可选库存大的两款）。

b凡是购买超过60平米以上的，赠送100元的来回出租车费用。



c交全款的，一律打8折优惠（除特价货物）。

d总经理签单优惠一天再返利5%的现金。

以上文字写在临门右手的pop招贴板上，供到店顾客观看。

4、展板宣示。展板规格xxx800（l），一块放在东门左侧（右边
是pop画），内容是宜华公司简介，有文字、宜华城鸟瞰图、
领导人参观图。一块放在西门右侧，内容是宜华公司成长足
迹，用列举方式说明其取得的巨大进步。

5、导购员可以增加两名，最好统一服装、加戴胸牌。店内放
音响，可以是宜华产品的介绍，可以是轻音乐。导购员记下
潜在客户的信息。

此项促销活动的所围绕的核心是让更多的潜在客户到店面选
择、询问，进而通过导购员锁定客户。应此，条幅也好、店
面内的招贴、展板也好主要起到的是吸引"注意到"和"来看"
的目的，起到的是延长客户的注意力尽可能多的投放时间在
我们的产品上，起到的是辅助作用，业务人员的邀请"到店看
看"与"许诺有赠"则起到是否购买的前提作用。最后是导购员
的介绍，将实惠的"实处"讲出来，这是直接决定购买的关键。

夜市活动方案策划篇五

一、活动主题：

bbq仲夏夜畅享湾流

二、活动时间：

5月（晚上）19：30—21：40

三、活动地点：



湾流。天悦项目中心

四、活动目的

以新品推介、老带新颁奖为主要内容，通过乐队演奏舞蹈表
演等营造音乐party轻松的气氛，现场客户感受湾流园林风格，
同时品尝烧烤，畅饮啤酒、水果。活动期间穿插抽奖，提高
客户关注度与积极性，加深老带新政策的宣传力度，增加现
场火爆气氛。

五、活动安排

18：30—20：00签到

18：30—20：00项目入口处售楼部一名策划负责签到，登记
客户到访信息并发放抽奖券和烧烤领取券。（每张烧烤劵分
为肉品、菜品、及酒水三种，客户在参与活动中只需扯下相
对的劵就可以领取烧烤菜品）

18：50工作人员到位食品、饮品领用区，根据客户烧烤领用
券开始发放食品、饮品。

19：30—21：40活动现场

19：00儿童话剧演出

21：10近景魔术表演，主持人穿插调动活动气氛21：30一等
奖抽奖，共一名21：40主持人致结束词（三）

21：50工作人员配合保洁清理现场

六、活动内容及现场展示

舞台搭建



具体地点详见活动场地图搭建舞台，配合音乐烧烤和舞台表
演，提高现场效果，

增加活动的正式性，同时方便演员演出和主持人及现场抽奖
评选活动的有序进行

增强项目的整体感儿童话剧演出

烧烤晚会正式开场之前可欣赏儿童话剧

相声专场：

乐队表演

近景魔术表演穿插活动过程，让氛围更加火热激情爵士舞：
具体地点详见活动场地图示

激情爵士舞表演穿插活动过程，让现场氛围走向高潮抽奖

礼品可由项目自行决定，我方知提供参考。（礼品的购买和
发放义活动

主办方为主，我方辅助）

七、烧烤区布置及现场

团队风采：具体地点详见活动场地图示


