
最新鲁南制药文章感想 步长制药的第一
桶金读后感(优质5篇)

在日常学习、工作或生活中，大家总少不了接触作文或者范
文吧，通过文章可以把我们那些零零散散的思想，聚集在一
块。范文书写有哪些要求呢？我们怎样才能写好一篇范文呢？
下面是小编为大家收集的优秀范文，供大家参考借鉴，希望
可以帮助到有需要的朋友。

鲁南制药文章感想篇一

前进的步伐，需要内心强大。在纽约有一个男孩，靠着努力、
坚毅的精神走向成功。他就是来自《擦鞋男孩的第一桶金》
的主人公--迪克。

迪克原来是纽约一个无依无靠、一无所有的流浪儿。他以擦
鞋为生，过一天是一天，并没有远大的理想和抱负，甚至用
赚来的钱去喝酒、抽烟，每天夜晚泡在剧院……有着一些不
良嗜好。不过他诚实善良、乐于助人，所以生意不错。后来，
迪克在一个偶然结识家庭富有、受过良好教育的朋友的鼓励
下，立志成为一个受人尊敬的成功人士。于是，他毅然改掉
了一些不良习惯，开始认真学习、勤奋工作。最后，他终于
找到了一份令人羡慕的工作。

这本书中让我最感动的是迪克刻苦、勤奋地学习。天才刚亮，
迪克就早早出门工作。到了别人下班，他才回家。劳累了一
天的迪克扔拖着疲惫的身体在油灯下学习。他学会了写漂亮
的字，学会了许多知识。终于，在一次偶然的机会中，迪克
被招进了会计事务所。

迪克凭着勤奋、不服输的精神走向了成功的道路。这种精神
是人生中最宝贵的财富。



今年暑假，我成功考过了钢琴十级。回想起炎热假期里每天5、
6小时的练习，练得手指发酸，腿僵硬，臀部坐出了一道道深
深的痕迹，布满了一粒粒痘痘。有时真的厌倦了，很想放弃，
但还是咬咬牙，眼泪在眼眶里打转，坚持了下来。我也正是
凭着这股勤奋、坚持不懈的拼搏劲儿，学习成绩名列前茅，
成为了大家学习的榜样。

一份耕耘，一分收获。我将让这宝贵的财富在我成长的道路
上生根发芽、开花结果。

鲁南制药文章感想篇二

我有段时间总是那么烦躁，会因父母一句话而暴跳如雷，会
因朋友的一个动作而伤心欲绝。后来我渐渐明白，那段时光，
叫做青春。霍尔顿就是在那个时候突然闯进我的世界。他剪
一个干净的水兵发型，却满头褐色乱发，邪邪的样子，有些
迷人。

霍尔顿读书的地方叫潘西，一个私立的贵族学校。在这之前
他还上过艾尔敦希尔斯学校。那儿有一个非常势力的校长名
叫哈斯先生。到了星期天，哈斯先生见到开了汽车来接孩子
的家长就跑来跑去和他们握手，要是学生的父母穿的粗俗又
朴素，那老哈斯就只和他们握一下手，然后假惺惺一笑，接
着就和别的父母去讲话。青春的日子里，快乐和痛苦很容易
被放大，刺激着我们敏感的神经，我们总是会因为这点或那
点而不满或愤怒。霍尔顿受不了这样的环境，于是选择了逃
离，戴着自己的猎人帽拎着行李想要去往西部。

在临走前，他想要再见见自己的妹妹菲。于是托人送去一张
便条，约在博物馆旁边。过了好一会儿，菲终于来了，她拖
着霍尔顿在胡敦读书时用的旧箱子装满了行李决心与哥哥一
同离开。霍尔顿没办法，只好放弃了去西部。青春就是这样，
充满了叛逆霸道却一心想要离开，最后在种种的牵绊下放弃
了目的。



文中有一段让人印象深刻的话：“一个不成熟男子的标志是
他愿意为某种事业英勇地死去，一个成熟男子的标志是他愿
意为诶某种事业卑贱地活着。”我们可能很难相信这句话出
自一个老师之口，但的的确确是这样，那时候学校里的老师
大部分都是势力的伪君子，他们认为为了苟延残喘地活着不
惜一切的人是成熟的，为了某种精神或理想的人是可笑的。
就连孩子们读书，也是为了日后能买辆凯迪拉克之类的东西。
霍尔顿曾经同妹妹说，他想要当个麦田里的守望者，守护一
群小孩子。相信也有很多人拥有过类似的理想，只是那个理
想太过遥远，来不及努力就已经长大。长大意味着放弃，放
弃掉有过的美好理想，成为所谓的“成熟男人”，为了某种
事业卑贱地活着。这是种痛苦的生活方式，但绝大多数人会
为了生活背叛心灵。

最后霍尔顿生了场大病进了医院，至于后来的事，无人知晓。
于是留在书中的霍尔顿再也没有长大，我想他依然是那个天
真的，单纯的“坏”孩子。

成长似乎是个永恒的话题，有时候，懵懂的我们选择把自己
的不满和内心的小叛逆藏匿于心中;有时候，为了迎合社会，
我们学会了伪装，学会了恭维，学会了欺骗，学会了送给别
人一个个假笑;有时候，为了追逐名利，我们麻痹了自己的内
心，封锁住心中真实的想法，用一份份赤裸裸的假模假式包
裹自己，竭尽全力不让真实的内心显露于外。我们越是这样
做，越是会发现其实别人都在这么做。

[步长的第一桶金读后感]

鲁南制药文章感想篇三

在人的一生中，第一桶金不仅仅是自己最初获得财富的结果，
更重要的现实意义是自己拥有了一种精神一种示范，一种激
励。无论是在国外还是国内，许多创业成功者的经验已经告
诉我们，靠最初掘到的第一桶金作为激励自己的资本，找到



自己的发展空间，就能闯入创业的突破口，起家创富。加拿
大多伦多一家玩具公司的老板哈拉里创业的第一桶金只有5美
元，仅仅过了几年时间，他的5美元就变成了几百万美
元，1991年，哈拉里与拉比这对恋人在西安略大学读绘画艺
术，并沉浸在招贴画的艺术灵感中。有一天拉比突发奇想，
这么精美的艺术作品，何不将它拿出去卖钱?俩人一拍即合。
没想到一张招贴画竟卖了5美元，5美元不多，意义非同一般。
从卖出去的第一幅校园招贴画开始，他们就确信，未来的唯
一选择就是做一个创业者了。因为他们从5美元的交易中找到
了成功的感觉，发现自己除具有技术能力外，还具有非凡的
商业能力!于是他们从5美元开始起步，经过三年的经商积累，
于1994年创立了一家玩具公司，公司的销售额已超过500万美
元。他们几年时间便居世界富翁的行列。

当然，哈拉里最初赚取的5美元创业成功来自于他的灵感，以
及自己的唯一选择就是一个创业者的自信，而5美元却是他起
步创业的原始积累，也就是说这微薄的“第一桶金”为他们
下一步的发展打下了基础。原始积累是白手起家者必然经历
的创业阶段，这往往是创业者最艰难的岁月，所以，如何用
好手里的第一桶金，创业者不仅要有坚定的信心，还要有足
够的耐心。国内广东巨星影业公司董事长邓建国在创业征程
上可谓信心坚定、耐心十足。他高中毕业后，因为考不上大
学，便到农场为场领导打水扫地，一个偶然的机会，邓建国
在县城看到一张报纸，上面有一则关于科技信息方面的消息，
说是可以利用科技信息在全国建立信息网致富。当时我国刚
刚改革开放不久，人心思富，却苦于信息闭塞科技匮乏。邓
立刻敏感地意识到这是一个机会，开始着手准备利用信息网
络发财。他先后在江西临川和九江等地开办了科技培训班，
并和南京、北京的公司、信息报社合作搞项目开发。在“科
技致富”的口号下，邓建国在短短时间里就赚到了20多万元，
在他眼里，这可算是一笔巨款，也是他掘到的第一桶金。

后来，邓建国将自己的“第一桶金”投入到影视业的开发中
去，他在广州闯荡时，通过对市场独特的炒作方式，引起广



泛的争议，提高其影片在观众中的注意率，从而取得了出人
意料的市场效果。因此，，邓建国被媒体评为“中国影视十
大风云人物”之首。仅仅时间，邓建国从一个乡村电影放映
员，成长为中国最具知名度和最具影响力的影坛大亨之一。
邓建国的身价，早已过亿。由此可见，邓建国是个奇迹，他
的成功在于深刻的市场感觉和充满智慧地找到了创业的突破
口。最初，他抓住机会，挖到了自己人生的第一桶金，然后
又把握住时代脉搏，将原始积累投入到刚刚兴起的文化产业
中去，邓建国最终取得了成功，成为亿万富翁。

鲁南制药文章感想篇四

记得十五年前的冬天我们相识。他虽然出身农民家庭，但多
年大学生活环境的熏陶，已分辨不出一点“countryman”的痕
迹，他聪明、成熟、幽默且又善解人意，我确信“今生得一
知已足以”。许多年来，我始终认为一个人的世界观决定其
人生观和价值观，尽管我们的世界观不一样，但我觉得他无
论是从思维方式、知识层次，还是文化底蕴都是我所追求的，
最终我还是决定“嫁狗随狗”了，那时同学、朋友都羡慕我
选取了一个“绩优加潜力”股。然而，往往完美的时光都太
短暂，甚至不容你有思考的时刻，一切便已成为过去。于是，
在痛苦和迷茫中徘徊，未来会怎样不知道，那一年，我只记
住一句话“苦难是一所最好的学校”，让我学会了坚强，懂
得了承受、忍耐。

度日如年中，常常回忆起和他在一齐的浪漫时光、幽默风趣
的话语、细心体贴的每一刻。婚后的生活虽一波三折，但过
得也很惬意：下雨天，有人送伞，每一天都能吃上色、香、
味俱全的美餐，晚上在他温暖的臂膀中睡梦香甜……着实过
了一段“衣来伸手，饭来张口”的幸福生活。不知不觉小生
命已在孕育中，为了今后生活，他到某公司打工，经常在外
漂泊，能够说一次次依依不舍的道别，一回回满怀期盼的相
聚就是我生活的全部。那时的内心只有“酸楚”两个字，隐
隐约约感到这份婚姻的沉重与无耐，真象是一首歌所唱



的：“挥挥手我不愿你走，可知道我心里好难过，你牵着心
儿走，我忍着泪儿流，此情不知等何时休……”。

生活中，他是一个吃苦耐劳，又十分懂事的人。几年来，他
为了生活到处奔波，常常亲眼所见他赚钱的辛苦，而他即便
自己再苦再累对家人从来都是什么事都没发生、总是装作乐
在其中一天又一天。经过几年的打拼，我们的生活发生了很
大变化，不仅仅购买了现有住房，也有了私家车，他也由给
别人打工变为自己当老板。凭心而论，作为女生真正想要的
并不是物质上的富有，正因俗语说得好“拥有粮田万倾，也
只能日食三碗;大厦千间，也只能用七尺夜眠;家财万贯、珍
馐百味，也只有一日三餐”，即便再成功也期望下班回家有
做好的饭菜，或回到家里能看到熟悉的影子，全家人共尽晚
餐，享受夫妻间那种默契、幸福与满足。其实人活着本身已
经很累了，在外面“人么狗样”的装了一天，所表现的都是
自身优秀的一面，回到家里想好好的放松一下身心，难免会
暴露出人性最龌龊的一面。而所谓的“家”就是这样一个避
风的港湾、疲劳的驿站、真实情感释放的空间。

回忆起过去的快乐时光，觉得自己是世界上最幸福的女生。
还记得他为了哄我，时常给我“拿大顶(倒立)”日子，他那
憨态可掬的样貌，常常笑得我眼泪都流出来，平时任性、霸
道、自私等很多的缺点和不足，他都能给予更多的宽容，很
少报怨，是他、是这十几年风雨人生使我真正懂得：“人得
学会感恩，学会换位思考，固然每个人都有自己的头脑和个
性，每个人都有自己的人格和活法，每个人的内心都是一个
世界，但无论是谁，不好试图去完全控制支配别人，也不好
习惯于以自我为中心，让别人按照自己的习惯和规则去生活，
正因谁也不能保证自己永远正确和完美。该尽量的多尊重别
人的意愿，求同而存异”。

十几年来，生活的艰难磨练了我的意志，生存条件的改善启
发了我的智慧，让我学会了在富足的日子里，慢慢用心品位
所有快乐与烦恼。以前的相濡以沫、患难真情，在潜移默化



中让我们彼此学会了以诚相待、相敬如宾。为此他曾不止一
次对我说，老婆能有这天我得感谢你，是你在迷茫中给我以
安慰，在沾沾自喜中让我更清醒，你始终用一种“人格的魅
力”在不断激励我前进……其实此时此刻我也最想和他
说：“你就是我人生的第一桶金”。

[步长制药的第一桶金读后感]

鲁南制药文章感想篇五

最近读了一本关于巴菲特早期投资经历的书，书名叫《巴菲
特的第一桶金》，作者是[英]格伦・阿诺德(glenarnold),中
文翻译是杨天南先生，现在记录一下自己的读后感，文章的
一部分内容摘取《巴菲特的第一桶金》书中原文。

1949年，年轻的巴菲特读到了本杰明・格雷厄姆的《聪明的
投资者》一书，他被书中介绍的价值投资思想深深影响，随
后去了哥伦比亚大学参加格雷厄姆的课程，后来巴菲特获得
了在格雷厄姆的公司工作的机会。巴菲特很年轻时也是看k线，
听消息“炒股”的，直到读了《聪明的投资者》才醒悟，
《聪明的投资者》出版已经数十年了，但到今天这本书都是
很多价值投资者的圣经。

可惜的是，巴菲特在格雷厄姆的公司才工作两年，老师就要
退休了。于是，25岁的巴菲特返回家乡奥马哈并成立了投资
合伙公司。

在巴菲特成立投资合伙公司的年代，很多公司的股价低于其
内在价值，这些股票被格雷厄姆称之为“烟蒂股”，在这些
股票的股价低于内在价值时买入，等到股价恢复正常或高于
内在价值时卖出，早期的巴菲特正是靠着这种投资方法获得
很好的投资回报。

1962年，巴菲特以合伙公司的部分资金购买了位于新英格兰



地区的纺织公司―伯克希尔-哈撒韦，但新英格兰的纺织业日
渐萧条，因为它受到廉价进口商品的冲击，利润越来越差。
之后巴菲特将公司原有的资本拿去投资一些他擅长的领域。

在巴菲特主导下，伯克希尔-哈撒韦收购了一系列保险公司，
对于巴菲特而言，保险公司收取的保费扣掉理赔和管理成本
之后赚钱的可能性之外，关键之处在于保险公司坐拥大量现金
（也就是浮存金），因为保险公司的客户要先缴保费，而理
赔是出险之后才发生的，巴菲特可以使用这些浮存金进行投
资。包括投资收购的喜诗糖果，截至《巴菲特的第一桶金》
写作之时，喜诗糖果为伯克希尔-哈撒韦创造了总共超过19亿
美元的资金。经过一系列杰出投资，使得伯克希尔这家原本
日渐衰落的纺织公司，有了超乎寻常的成长。从1965年
到1978年，标普500指数年涨幅为4.63%，而同期伯克希尔每
股账面价值的年化成长率高达21%。

巴菲特的早期投资思想主要受老师格雷厄姆影响，《巴菲特
的第一桶金》书中也提到格雷厄姆对投资的看法。当时他看
到，有人买股票就是在博傻，因为股价的上升会导致有人愿
意出更高的价格；他看到，有人买股票是基于图表、推荐、
对企业的误解和内幕消息。

格雷厄姆和多德提出的投资定义如下：

“投资是经过深入分析，可以承诺本金安全并提供满意回报
的行为。不能满足这些要求的行为就是投机”。

1．深入分析

当你投资一家公司，便拥有了这家公司的'一部分股权。你的
问题应该从一个公司所有者的角度出发，就像拥有了整个公
司一样，而不仅仅是一个小股东。

2．本金安全



在购入股票时，构建一个安全边际是非常重要的，就像修建
公路桥梁时要考虑额外承重安全一样。一座桥梁在建造时，
不能仅仅满足于曾经承受的历史最高风速和最高承载纪录，
它的建造标准必须高于这些。

同样，只有当股票价格与你计算的内在价值之间有着巨大的
安全边际时，才应该出手。这里巨大的安全边际，是为下跌
留有余地。

3．满意回报

不要指望投资能百发百中，不要在过分乐观的时候买入，不
要让贪心越出你的能力圈，不要承受无法承受的风险。

书中也描述了格雷厄姆所说的市场先生：

格雷厄姆是这样讲述这个故事的。比方说，你与“市场先
生”合伙开了一家企业，两人各自持有50%的股份。市场先生
是个非常勤快的人，他会每天跑来向你提出一个报价，按照
这个报价，或是他买下你手中的股份，或是他卖给你他手中
的股份。他实在是一个勤奋的人，实际上，他会整天给你报
价。此外，他还很情绪化。有时候，他会乐观兴奋，报出很
高的价格买你手中的股份；有时候，他会情绪低落，只想放
弃生意，想以很低的价格将他手中的股份卖给你。

市场先生的说法教别人正确对待股市的波动，大部分投资者
都是很容易受股价短期涨跌影响的，我们平时要做的是加深
对公司的了解，如果你对公司深入分析，你就能正确判断所
谓的短期利空消息从长期来看对公司是没有什么影响的，即
使下跌也不用担心，大跌反而是你买入的好机会。


