
家居新品上市活动方案 家居双活动方
案(大全5篇)

方案在各个领域都有着重要的作用，无论是在个人生活中还
是在组织管理中，都扮演着至关重要的角色。那么方案应该
怎么制定才合适呢？以下是小编精心整理的方案策划范文，
仅供参考，欢迎大家阅读。

家居新品上市活动方案篇一

“十一”是家居行业全年最重要的促销旺季，不容有失！

1、产品及价格：超过50款产品参与，德尔历史最大力度。

2、广告投放：公司广告与地方活动联动，重点支持各地区的
现场活动，有效拉动当地销售。

3、重点城市工作的重点落实，以点带面。

4、各地区以省为单位进行促销动员，全国经销商和全体员工
统一思想，目标压强，全力拼搏。

德尔地板套餐聚划算

优居一周年庆德尔美的携手打造绿色品牌联盟

德尔全国物流中心、直供专卖店、授权专卖店。

350万平米。

1、共享生日套餐，优居周岁邀您共享德尔地板+美的电器家
居名品双重特惠套餐！



由德尔地板和美的电器共同倡导的“优居系统绿色家居系
统”成立1周年来，从地面到顶面、从建材到电器，我们致力
于消费者家居的整体环境改善，努力为消费者家庭的各方面
需求提供环保的解决方案。在这1周年之际，德尔和美的携手
为中国消费者带来更优惠的“聚划算”环保家居套餐。

购买德尔地板可获得美的总部特惠！德尔地板正餐：实木复
合0.6mm厚度面层聚划算净板价158元/起！2mm面层聚划算
净板价199元/起！实木地板番龙眼聚划算净板价198元/起，
仿实木强化地板聚划算净板价79.9元/起！美的电器甜
点：1.5p定频空调1880元，变频2700元，凡帝罗对开门冰
箱3750元，温斯蒂空气能热水器3650元（美的产品为套餐价，
不可单独出售，空气能热水器不含安装费）

2、畅享聚划算，五款地板十一全国网络直销！

家居新品上市活动方案篇二

充分利用十一长假契机，整合资源，有计划、有策略的开展
一次时间跨度较长的促销活动，更好的.传达合美嘉家具的经
营理念，提升企业品牌形象，拉动产品销售，实现品牌形象
与产品销量的同步提升。

活动主题：5600元套装组合家具一元秒杀

活动口号：十一买家具就来合美嘉

充分利用中秋节和国庆节两大契机，通过一元秒杀、特惠套
装组合家具等促销手法，直接让利于消费者，从而提高产品
销量及扩展合美嘉的品牌影响。

20xx年x月x日—20xx年x月x日

郑汴路凤凰城合美嘉家居自选商场



1、合美嘉一元“秒杀”更劲爆!

2、合美嘉预订套装家具更惊喜!

3、合美嘉套装组合家具更超值!

家居新品上市活动方案篇三

20xx年7月28日

福禄寿置家中心

珠海置家总动员（20xx第一季）

活动一：置家好帮手，轻松就上手

活动当天，凡前200名顾客光临置家中心可获赠验房小工具礼包
（装修手册、水平仪）。

活动二：专业服务、创意无限

凡光临福禄寿置家中心的顾客，将由珠海知名设计师、福禄
寿首席创意总监：李安评领导的设计师团队全程跟踪服务，
为您提供装修的整体解决方案。

活动三：指点迷律，行风水大运

活动当天，福禄寿置家中心现场将有5位风水大师组成的风水
团为持有朝向方位户型图的顾客解答风水疑问。

活动四：o首付o利息o抵押置家计划正式启动

凡持有购房合同或房产证的业主在福禄寿置家中心购家具、
买建材、装修，可以在中国农业银行申请o首付o利息o抵



押“银行分期付款业务”，轻松完成一站式置家计划。

置家总动员一，全屋定制就是好

福禄寿置家中心进驻有获得欧洲sgs的`4项认证，符合国际安
全标准，在香港有8家分店的norwoodhome——家具定制品
牌盛大开业。活动当天，工厂首席设计师将亲临现场为顾客
提供专业定制家具解决方案，并给予工厂直销价支持及开业
大礼包。

置家总动员二，vip专属更优惠

活动当天，凡签约装修满5万元上的顾客，即可参加“装修签
约抽大奖”活动，抽完即止，奖项设置有：

活动当天，凡购物满20xx元的，即可参加“购物下单抽大
奖”活动1次；满4000元抽2次，依次类推，零头不计，抽完
即止。奖项设置有：

一等奖：ipad2平板电脑1名

活动当天晚上18：00-21：00，在千鹤家居广场举行福禄寿置
家意念式调酒沙龙派对，将特别邀请珠海知名意念式调酒
师aking领导的团队进行现场调制，为当天在福禄寿置家中心
消费的客户将随机抽取50名幸运客户来专享大师为个人特别
配制的鸡尾酒。

为了增加现场氛围，还特别邀请重量级男女神秘嘉宾及专业
表演团队出席派对。

、推广费用：6.9万元

2、奖品礼物：1.5万元



3、其它费用：1.5万元

合计费用：9.9万元

家居新品上市活动方案篇四

针对家居产品逐渐进入销售旺季，再加上凯德交房之际。将
鑫博瑞橱柜.衣柜等一系列产品推入市场，打响品牌声誉，抢
占市场份额。制定相关促销活动方案。

根据活动时间的季节特点，推出购物有礼的活动，提升商业
活动的附加值，增加娱乐性和亲民性元素，强化活动吸引力。

新博瑞橱柜促销巨惠上献———新博瑞橱柜心动价清凉登场

1.进店有礼，凡在活动期间当天光临本店的前20位顾客均可
获得一份精美礼物（洗衣粉之类或其他小礼物）。活动期间
凡购买鑫博瑞橱柜衣柜（）元即可参加抽奖一次，依次类推。

2.特价橱柜衣柜小区店面（需形象照片）

3.活动期间凡购买新博瑞橱柜.衣柜赠送小家电，家用刀具，
精美餐具等礼物

4.特价书柜（需形象照片）

6.抽奖现场：一等奖苏泊尔某产品；二等奖另定；其他奖项
另定

注根据实际情况定奖品

（一）.活动期间操作（可于活动前三天）

1.短信通知：短息内容：迷人夏日，新博瑞橱柜心动特惠价



格清凉登场！诚邀您亲临**地鉴赏，重重惊喜等着您！活动
地址：*******店铺地址：*******电话：

2.广告宣传。派发宣传传单可招暑期工(高考生)

（二）.中期操作：物料准备主要是宣传物料的准备

（三）.后期延续：

1.宣传物料的跟踪和确定。

2.活动前两天开始布置活动现场，对专卖店全部产品定价并
填好价格牌

3.活动前一天对参与活动人员对活动内容的讲解。

1.接待组

做好顾客进入商场内的接待工作

2.物料物业业组

做好宣传物料的分发礼品的分类与发放；以及活动现场的清
洁与整洁；宣传物料摆放到位，礼品准备到位。

3.小区内设专车接送

4.摄影组。活动期间的拍摄工作

5.管理组：设立导购及员工的激励方案

卖场气氛：据某国的权威机构研究结果显示顾客进商场购
物70%以上的决定是在商场内做出的`，冲动性消费占很大部
分。良好的终端气氛对卖场的销售有着非凡的贡献和巨大的
意义。



家居新品上市活动方案篇五

针对家居产品逐渐进入销售旺季，再加上凯德交房之际。将
鑫博瑞橱柜.衣柜等一系列产品推入市场，打响品牌声誉，抢
占市场份额。制定相关促销活动方案。

根据活动时间的季节特点，推出购物有礼的活动，提升商业
活动的附加值，增加娱乐性和亲民性元素，强化活动吸引力。

新博瑞橱柜促销巨惠上献———新博瑞橱柜心动价清凉登场

1.进店有礼，凡在活动期间当天光临本店的前20位顾客均可
获得一份精美礼物（洗衣粉之类或其他小礼物）。活动期间
凡购买鑫博瑞橱柜衣柜（）元即可参加抽奖一次，依次类推。

2.特价橱柜衣柜小区店面（需形象照片）

3.活动期间凡购买新博瑞橱柜.衣柜赠送小家电，家用刀具，
精美餐具等礼物

4.特价书柜（需形象照片）

6.抽奖现场：一等奖苏泊尔某产品；二等奖另定；其他奖项
另定

注根据实际情况定奖品

（一）.活动期间操作（可于活动前三天）

1.短信通知：短息内容：迷人夏日，新博瑞橱柜心动特惠价
格清凉登场！诚邀您亲临**地鉴赏，重重惊喜等着您！活动
地址：*******店铺地址：*******电话：

2.广告宣传。派发宣传传单可招暑期工(高考生)



（二）.中期操作：物料准备主要是宣传物料的准备

（三）.后期延续：

1.宣传物料的跟踪和确定。

2.活动前两天开始布置活动现场，对专卖店全部产品定价并
填好价格牌

3.活动前一天对参与活动人员对活动内容的讲解。

1.接待组

做好顾客进入商场内的接待工作

2.物料物业业组

做好宣传物料的分发礼品的分类与发放；以及活动现场的清
洁与整洁；宣传物料摆放到位，礼品准备到位。

3.小区内设专车接送

4.摄影组。活动期间的拍摄工作

5.管理组：设立导购及员工的激励方案

卖场气氛：据某国的权威机构研究结果显示顾客进商场购
物70%以上的`决定是在商场内做出的，冲动性消费占很大部
分。良好的终端气氛对卖场的销售有着非凡的贡献和巨大的
意义。


