
最新视频策划方案的格式及 饮料视频广
告策划方案(优质5篇)

为确保事情或工作顺利开展，常常要根据具体情况预先制定
方案，方案是综合考量事情或问题相关的因素后所制定的书
面计划。优秀的方案都具备一些什么特点呢？又该怎么写呢？
下面是小编精心整理的方案策划范文，欢迎阅读与收藏。

视频策划方案的格式及篇一

1．消费特征——价格低、营养高。在中国，乳酸菌饮料有着
广泛的消费群，上至耄耋老者，下至乳齿孩童无不将乳酸菌
饮料视为促进消化、增强免疫的佳品。通过调查问卷的数据，
对养乐多产品的消费者构成进行细分，我们发现： 随着消费
者水平提高，消费观念和消费目的不再单一，而趋向于多元
化，根据调查显示的人选用乳酸饮品时更注重它的营养价值。

以消费者研究为例，养乐多产品适用于各个年龄段，但是由
于中国消费者对乳酸菌的认识不够，再加上行业标准规定偏
低，消费者对乳酸菌产品的.了解不全面，致使乳酸菌行业鱼
龙混杂，作为行业的领军企业，养乐多公司有义务配合行业
管理组织对行业进行规范，而养乐多独特的营销方式对引导
消费者正确消费乳酸菌起到了至关重要作用。那么针对这一
状况而言，养乐多应更多的宣传乳酸菌对于健康的重要性，
让人们对乳酸菌有所了解。

2．养乐多产品消费者心理分析。由于人们对乳酸菌的了解不
够，会导致大部分人群不会选择养乐多。养乐多瓶装很小，
大多消费者会觉得不实惠，并且口味单一，不能满足消费者
更多的需求。我们应该根据这些调查与分析对产品做出相应
改进。下面我们对消费者的各项指标进行一下具体分析。 下
面是一项大学调查：



（1）购买习惯

的人知道乳酸菌，但是并不完全了解，也不完全知道它的作
用是什么，而的人完全不了解。根据人们的购买习惯，人们
大多愿意购买人们了解的产品。

（2）购买时注重的因素

（其中a口味b品牌c价格d营养e购买环境f服务态度g包装）所
示，人们购买时最注重的是营养，占，而最不在意的是购买
环境，只占。调查显示，价格是除营养以外的最重要因素，
占，营养和健康是人们在购买乳产品时比较注重的因素，对
影响人们购买行为起到较大的作用。而购买环境不是人们购
买时考虑比较多的因素。

（3）最吸引人的促销方式

（其中a买多送一 b 抽奖活动 c优惠券 d送小礼物 e vip卡 f记
分卡）所示，抽奖活动和小礼物是最吸引人们的促销方式，
各占49%，而送优惠券略差一筹，占。买多送一也是比较吸引
人的促销方式，相对而言，vip卡和记分卡不受欢迎。

视频策划方案的格式及篇二

今年我区参加中考体育考试考生共有7019人，考试项目仍
为(1)1000米(男)、800米(女)，(2)双手头上前掷实心
球，(3)一分钟跳绳。评分标准按《晋中市初中毕业生升学考
试体育评分标准》执行，一分钟跳绳15分、双手头上前掷实
心球15分、1000米(男)、800米(女)20分。因残疾长期免修体
育课，确实不能参加体育考试的考生，应由县市区医院证明，
并在报名时申请免考，经考生所在学校核实后统一上报我市
体育考试领导小组审核确认后可免试。免考体育的学生，按
体育考试总分30分，完全丧失运动能力的分数按体育考试总
分40分计入学生升学考试总分，免试的证明材料(医院证明及



学校、县市区教育局签署的意见)要放入该生升学档案。

二、主要做法

1、建立机构，精心规划。

为了使今年体育考试能正常有序地进行，局领导十分重视，
召开专门会议，认真研究部署，建立了体育考试领导小组，
制订并下发了《关于做好全区初中毕业生升学体育考试工作
的通知》，确保了体育考试能顺利进行，考务领导小组多次
磋商，在反思总结的基础上制订了周密的计划，确保考生有
一个良好的心态参加考试。

2、充分准备，认真督查。

根据我区学校的人员分布，合理科学地进行了分组。为了确
保考试工作“公正、准确、高效、安全”地进行，考前制订了
“中考体育考点体育考试具体操作要求”，明确规定了考点
器材场地要求，统一规划考场示意图，考务领导小组对考点
的考场布局、禁区和安全等工作进行认真检查、指导，明确
要求，落实责任。榆次二中考点实行全封闭，真正使体育考
试做到了公平、公正，确保万无一失。

3、优化队伍，严格培训。

今年体育考试在优化、调整的基础上，抽调了素质较高的考
务人员。为了严肃考风考纪，做好监考等各项考务工作，我
们要求被抽调人员的学校对他们进行师德和考风考纪教育。
在体育考试培训会上，除了对监考人员进行业务培训外，分
管局长对考务工作及考风考纪提出了明确要求;组织全体人员
认真学习有关文件，并就做好考务、监考、后勤、考纪等工
作提出了具体要求。通过培训，全体考务人员提高了思想认
识和业务水平，增强了执行考试纪律的自觉性。



4、排除干扰，公平公正。

为了排除外界干扰，今年采取了临考试前宣布各组具体监考
人员名单，并将所有人员的通讯工具关机后集中保管，在考
试过程中，随时调整考务人员的岗位;在考生进场后，对所有
组别临时抽签，堵住了事先打招呼“开后门”的漏洞。体育
考试期间，广大监考人员严格执行考试纪律，考务工作有条
不紊。加大了监考人员在具体操作中的随机抽查力度，特别
是中长跑计时，不经终点组长同意计时员不得随意回表，监
考教师在考试期间不得擅自离岗，更不得串岗，否则将视为
违纪。局领导也加大了巡视、督查力度，除向各组派了驻点
组长外，还成立了流动巡视组，每天由朱局长带队到各组巡
查。

5、建立了中招体育考试成绩处理系统。

体育考试成绩处理系统使总记录科学、快捷、准确。节省了
人力和物力，减少了失误。每天的考试成绩有专人保管，考
试成绩处理系统受密码保护。只有在主管领导的监督下才能
实施系统处理。

6、规范操作，安全第一。

在整个考试过程中，一方面加强交通安全和饮食安全，接送
车辆三证齐全，接送人员职责到位，饭菜饮料安全卫生;另一
方面学校教育考生加强自我保护和考试安全，各校能加强学
生的体能训练包括心理训练和技能训练，考前能做好准备活
动和技术指导工作，避免伤害事故的发生。

视频策划方案的格式及篇三

1 . 每一个成功者都有一个开始。勇于开始，才能找到成功
的路。



2 . 父母养育辛苦，报恩唯有苦读。

3 . 生无所息，斗无所止。

4 . 加强规范性，考试无不胜。

5 . 中考来了，我很努力过，过程我已经享受过了，结果并
不是最重要的，我已经得到了锻炼。

6 . 人生难得几回搏？此时不搏何时搏？

7 . 励志照亮人生，创业改变命运。

8 . 中考的日子日益临近，感觉复习得不错的你，一定要再
接再厉，发挥自己的潜力，感觉复习不怎么样的你，也不要
浮躁，要知道临阵磨枪，不快也光。诚心祝愿你考场上“亮
剑”，为自己，也为家人！

9 . 每一发奋努力的背后，必有加倍的赏赐。

10 . 每一种创伤都是一种成熟，它使人思索，使人坚强，使
人更懂珍惜。如果一个人没有品过苦，就难以知道甜的滋味。
勇敢的面对苦难，乐观的克服苦难，也是一种修行。没有永
恒的夜晚，没有永恒的冬天，苦难终会过去，而阳光总在风
雨后！

视频策划方案的格式及篇四

一.中秋月饼大展销

活动方式：

1.展出不同厂家的各种月饼礼品盒、散装月饼，采取多种方
式陈列，给人以丰富感。并联合厂家展开不同程度的优惠、



赠送小礼品等促销活动。

可以按月饼馅划分陈列区域，如肉馅月饼、无糖月饼，水果
馅月饼等。同时可以开设一些知名品牌月饼专柜。中秋节，
人们购买礼品孝敬老人或赠送朋友，一般除了购买月饼外，
还会买点其他什么礼品的，一般多是保健品之类的，将月饼
和其他礼品组合在一起，既方便了顾客购买，在价格上也可
以采取一定优惠。3.现场制作月饼：去年的月饼风波可能在
许多人心目中还留有阴影,为了让顾客去除这种心理,现场制
作月饼是一好方法，可以联合厂家现场制作。

二.“把月亮带回家”

活动期间，购物满100元，送一个挂有月亮的钥匙扣，月亮钥
匙扣形状多样，制作精致，上面刻有一些祝福语：如中秋快
乐、祝美满、平安、快乐等话语以及一些描写中秋节和月亮
的诗歌词句。操作说明：

钥匙扣由商场定做，根据商场销售额确定定做数量，每个钥
匙扣定做成本控制在一元以内。2.在钥匙扣上刻上商场名称，
也可以跟祝福语结合起来，如“xx商厦祝您中秋节快乐”。

三.月圆“十分”大抢购活动时间：***限时抢购，抢购持续
时间为“十分钟”，在抢购时间内购买的商品一律八折，在
收款台进行打折计算，以收款处结算时间为准，以商场音乐
时间为标志，当特定音乐响起的时候，即抢购时间开始。操
作说明：*事先不告知具体“抢购”时间，注意维持现场秩序。
*注明一些商品不参加抢购，并在现场用海报告示。*此活动
也可以采取在抢购时间内购买的商品返还30%付款金额的做法，
凭购物小票上的金额和时间到服务台领取返还金额。注：超
市可以推出中秋节每日商品特价，每日推出两至三样特低价
商品，通过特低价商品来带动其他商品的销售，这些特低价
商品最好是跟中秋节有一定联系，跟其他商场相比，这些商
品在价格上要具有绝对竞争优势。



四.喜拍“全家福”购物满200元，凭购物小票可现场拍5寸照
片一张，以作留念，现拍现取。时间：中秋节当天地点：商
场门口广场协办：某某影楼或某某胶卷公司操作说明：*可现
场布置一个场景，或搭建一个凉亭，营造出中秋古韵，或布
置成一个现代团圆喜庆场景。*最好是将商场名称拍进去，以
后看到照片就能想起商场。

五.特别服务措施：

对于很多顾客来说，月饼都是要买的，各个商场的月饼种类、
价格都差不多，因为一般顾客选择就近购买，那样比较方便。
如何让顾客更方便，怎样吸引顾客从其他商场来本商场购买
呢，就需要推出有特色的服务措施。

1.月饼电话订购：提前半个月在报纸上、商场布告栏、商场
海报上公布月饼订购电话，凡购买月饼满100元以上，直接送
货上门，单位集体购买可享有九折优惠。

2.月饼定做：跟厂家合作推出月饼定做服务，公布定做电话、
具体定做方式。顾客的口味需求毕竟不同，也有一些特殊顾
客会有一些特殊的要求，月饼定做既是商场服务内容的一种
拓展，也体现了商家从细节处为顾客着想。

视频策划方案的格式及篇五

1 . 再苦再难，也要坚强，只为那些期待的眼神。

2 . 初三不再有，劝君珍惜之。一年之经历，终身之财富。

3 . 努力拼搏，奋勇向上；为自己扬帆，为明天喝彩。

4 . 成功不是只有将来才有，而是从决定做的那一刻起，持
续积累而成!



5 . 流星虽然陨落了，却用美丽的光芒划破夜空，乐曲虽然
结束了，却用激昂的旋律振奋人心。

6 . 彩虹总在风雨后，阳光总在乌云后，成功总在失败后。

7 . 愿灿烂的阳光，青春的活力，秀美的容貌，舒心的微笑
永远属于你！

8 . 只要不服输，失败就不会是定局。

9 . 坚持不懈，直到成功!

10 . 欲望以提升热忱，毅力以磨平高山。


