
2023年银行业务员贷款返点一般几个点
银行业务员实习报告(优秀5篇)

每个人都曾试图在平淡的学习、工作和生活中写一篇文章。
写作是培养人的观察、联想、想象、思维和记忆的重要手段。
相信许多人会觉得范文很难写？下面是小编帮大家整理的优
质范文，仅供参考，大家一起来看看吧。

银行业务员贷款返点一般几个点篇一

《2018年银行业务员实习报告范文》是本站实习报告范文栏
目为您精心准备的，更多精彩内容请收藏本站(ctrl+d即可)!

经过在农村信用社的1个半月的实习，我从客观上对自己在学
校里所学的知识有了感性的认识，使自己更加充分地理解了
理论与实际的关系。我这次实习所涉及的内容，主要是会计
业务(对公业务)，其他一般了解的有储蓄业务、信用卡业务、
贷款业务。

会计业务

对公业务的会计部门的核算(主要指票据业务)主要分为三个
步骤，记帐、复核与出纳。这里所讲的票据业务主要是指支
票，包括转帐支票与现金支票两种。对于办理现金支票业务，
首先是要审核，看出票人的印鉴是否与银行预留印鉴相符，
方式就是通过电脑验印，或者是手工核对;再看大小写金额是
否一致，出票金额、出票日期、收款人要素等有无涂改，支
票是否已经超过提示付款期限，支票是否透支，如果有背书，
则背书人签章是否相符，值得注意的是大写金额到元为整，
到分则不能在记整。对于现金支票，会计记帐员审核无误后
记帐，然后传递给会计复核员，会计复核员确认为无误后，
就传递给出纳，由出纳人员加盖现金付讫章，收款人就可出



纳处领取现金(出纳与收款人口头对帐后)。转帐支票的审核
内容同现金支票相同，在处理上是由会计记帐员审核记帐，
会计复核员复核。这里需要说明的是一个入帐时间的问题。
现金支票以及付款行为本行的转帐支票(如与储蓄所的内部往
来，收付双方都是本行开户单位的)都是要直接入帐的。而对
于收款人、出票人不在同一家行开户的情况下，如一些委托
收款等的转帐支票，经过票据交换后才能入帐，由于县级支
行未在当地人民银行开户，在会计账上就反映在“存放系统
内款项”科目，而与央行直接接触的省级分行才使用“存放
中央银行款项”科目。而我们在学校里学习中比较了解的是
后者。还有一些科目如“内部往来”，指会计部与储蓄部的`
资金划拨，如代企业发工资;“存放系统内款项”，指有隶属
关系的下级行存放于上级行的清算备付金、调拨资金、存款
准备金等。而我们熟知的是“存放中央银行款项”，则是与
中央银行直接往来的省级分行所使用的会计科目。一些数额
比较大的款项的支取(一般是大于或等于5万元)要登记大额款
项登记表，并且该笔款项的支票也要由会计主管签字后，方
可支取。

银行业务员贷款返点一般几个点篇二

简历虽然是经历经验的介绍，但也不是流水账啊，什么都写
进去。最典型的，像应聘技术人员，许多求职者把摆夜市、
做家教甚至去餐厅做服务员的经历都写进去了，结果，适得
其反，人力资源专家看到这样的简历就烦，应聘效果自然大
打折扣。

简历也要有中心思想，现在大部分求职者在校期间都会参加
很多社会实践或者从事多份兼职，求职者本身的经验经历很
多，这不是坏事，但是，在简历中，要体现的'是和应聘职位
需要的技能相一致。

应聘职位所需的技能就是这个简历的中心思想，围绕着这一



点组织自己的求职简历，才能让人力资源专家一目了然。史
先生建议求职者，投放简历不在多，而在于针对性强，俗话
说磨刀不误砍柴工，选择自己中意的单位职位，特意制作一
份简历，能大大提高应聘的成功率。

下面是小编和大家分享的银行业务员个人简历范文，更多内
容请关注(/jianli)。

个人信息

两年以上工作经验|男|26岁

居住地：西安

电话：

最近工作

公司：xx有限公司

行业：金融/投资/证券

职位：银行业务员

最高学历

学历：本科

专业：金融学

学校：西安邮电大学

求职意向

到岗时间：一个月之内



工作性质：全职

希望行业：金融/投资/证券

目标地点：西安

期望月薪：面议/月

目标职能：银行业务销售员

工作经验

/11—/10：xx有限公司[11个月]

所属行业：金融/投资/证券

业务部银行业务销售员

1.制定并完善保险渠道的经营规划及发展策略，通过实施年
度各项业务推动措施，达成年度业务目标。

2.负责与当地银行合作关系的维护与拓展。

3.负责业务推动费用的有效管理，控制在预算范围内。

/6—2014/10：xx有限公司[1年4个月]

所属行业：金融/投资/证券

业务部银行业务销售员

1.负责fa团队的管理，提升fa人均产能，达成公司考核指标。

2.负责产品销售策略的制定与执行落实，确保期缴产品占比
达到或超越预算。



3.负责银保渠道业务品质管理，预防、协调投诉事件发生，
保证合规经营。

教育经历

/9—2013/6西安邮电大学金融学本科

证书

/12大学英语四级

语言能力

英语(良好)听说(良好)，读写(良好)

自我评价

工作认真负责，不推卸责任，能承受工作中的压力，工作上
可以独当一面。具有团队精神，能与同事，其它部门积极配
合，公司利益至上。服从性好，能与上司保持良好的沟通，
尊重上司的安排，为人诚实，正直。且好学上进，不断提高
工作能力，相信您的选择会让您我更加成功。

银行业务员贷款返点一般几个点篇三

1、新供应链开发:甄选符合公司战略目标的核心企业；营销
到达并促成核心企业与我司合作；推动供应链金融产品的'落
地及规模化生产；持续优化合作模式。

2、供应链上下游拓展:协助全国各区域客户经理促进核心企
业上游供应商、下游经销商的授信，为公司持续贡献财务价
值。

3、产品开发:结合行业属性，研发契合市场需求的供应链金



融产品、制定合理的市场竞争策略。

4、风险控制:协助风控部门进行行业风险研判、风控模型优
化、贷后管理等。

5、完成公司交付的其他工作。

1、教育程度:全日制本科及以上学历(信息电子、金融、财会、
经济等相关专业优先)

2、相关经验:2年以上工作经验；商业保理、融资租赁、银行
业务岗从业经验；或者有核心企业中从事渠道管理、经销商
管理工作经验者优先(日化、乳制品、酒类、饮用水、汽车后
市场等行业)。

3、能力要求

1)与业务相关的专业功底扎实、具备持续学习能力；

2)良好的行业认知能力；具备一定基础的金融与财务专业基
础和较强的风险意识；

3)优秀的市场营销能力及区域市场运营能力；

3)熟悉商业保理，对供应链金融业务具有浓厚兴趣；

4)责任心强、诚实守信、自我管理能力强。工作职责:

1、新供应链开发:甄选符合公司战略目标的核心企业；营销
到达并促成核心企业与我司合作；推动供应链金融产品的落
地及规模化生产；持续优化合作模式。

2、供应链上下游拓展:协助全国各区域客户经理促进核心企
业上游供应商、下游经销商的授信，为公司持续贡献财务价
值。



3、产品开发:结合行业属性，研发契合市场需求的供应链金
融产品、制定合理的市场竞争策略。

4、风险控制:协助风控部门进行行业风险研判、风控模型优
化、贷后管理等。

5、完成公司交付的其他工作。

银行业务员贷款返点一般几个点篇四

2、项目发行结束，协助保荐代表人做好持续督导工作;

3、拟订行业研究规范、标准及计划，进行行业研究;

4、促进研究与投行业务开发的紧密结合并推动与外部专业研
究机构的`合作;

5、根据市场需求，为客户提供新型金融产品可行性操作方案。

银行业务员贷款返点一般几个点篇五

1、负责公司产品的销售及推广；

2、负责对接银行定制业务，完成销售指标；

3、开拓新市场，发展新客户，增加产品销售范围；

4、负责销售区域内销售活动的策划和执行，完成销售

5、管理维护客户关系以及客户间的长期战略合作计划。

1、反应敏捷、表达能力强，具有较强的.沟通能力及交际技
巧，具有亲和力；



2、具备一定的市场分析及判断能力，良好的客户服务意识；

3、有责任心，能承受较大的工作压力；

4、有团队协作精神，善于挑战.

学历要求：不限

语言要求：不限

年龄要求：不限

工作年限：不限


