
房地产认筹协议书 房地产认筹协议书房
地产认筹书(精选5篇)

在日常学习、工作或生活中，大家总少不了接触作文或者范
文吧，通过文章可以把我们那些零零散散的思想，聚集在一
块。那么我们该如何写一篇较为完美的范文呢？接下来小编
就给大家介绍一下优秀的范文该怎么写，我们一起来看一看
吧。

房地产认筹协议书篇一

一、活动时间：

20__年10月10日

二、活动地点：

金港城展示中心

三、活动规模：

200人

四、参与人员：

嘉宾：

赛龙地产、承建单位、设计院、代理公司媒体记者：凤冈电
视台：2人

绿色凤冈：1人组织部门：赛龙地产、港联地产参与对象：登
记客户;



通过本活动广告宣传积累的客户;

临时决定参观客户

五、认筹方式：

年10月10日至开盘前一天

认筹方式：5000元认筹一位vip会员，会员分商业和住宅两种，
购买

商业认筹商业卡，购买住宅认筹住宅卡;认筹未购买房产的客
户，可于正式开盘15天后办理退款手续。

优惠方式：认筹前50名购买房产享受96折优惠

认筹51—100名购买房产享受97折优惠

认筹100名以后购买房产享受98折优惠

认筹客户还可以享受开盘期间99折优惠双方资料：

客户须带资料：身份证原件、认筹所需现金

客户保存资料：认筹协议书、财务收款收据、vip会员证;

开发商保存资料：协议书、财务收款存根;

六、认筹典礼

8：00客户签到，贴胸牌、发认筹资料、引座;

8：20活动主持人阶段性介绍项目概况、认筹活动细则、参与
办法、活动现



场布局各个区域功能及注意事项。

9：00介绍嘉宾、媒体9：05肖总致欢迎辞

9：10设计院对项目进行介绍;9：20刘总对认筹细节进行说
明;，

七、认筹流程

八、促销安排

为保证活动现场一定的人气，建议进行抽奖活动，抽奖针对
已认筹的客户，提前将奖品摆放于舞台，对客户认筹进行刺
激，抽奖时间穿插于活动表演当中，一方面保证认筹客户不
尽快离开，另一方面增加活动现场的看点，奖品按照从小到
大的顺序进行，由现场客户随机选择进行抽取，鼓励现场客
户参与，营造现场融洽欢乐的场面。

奖品设臵参考：三等奖自行车1辆，二等奖高级电饭煲一个，
一等奖是29英寸康佳彩电一台，奖项设臵：一等奖1位，二等
奖2位，三等奖3位。

房地产认筹协议书篇二

认筹编号：

甲方：

客户（乙方）姓名：

联系方式：

身份证号码：



联系地址：

客户（乙方）自愿交纳房屋认购金，甲乙双方公平自愿的达
成如下约定：

三、乙方自签订《认筹协议》之日起，即成为___楼盘的购房
意向客户，享受交纳10000元购房意向金，开盘选房当天可享
受15000元购房优惠；如开盘当天选房成功，购房意向自动转
为购房款；如开盘当天未选中房源，则参考本《认筹协议书》
第七条条款。

四、本《认筹协议书》会员编号，即为“___”开盘选房的。
顺序编号；

六、“___”项目开盘当天，乙方须凭本人身份证和本《认筹
协议书》及认筹金收费收据至___售楼部进行选房，同时认筹
金自动转为选房定金；开盘时间以甲方通知选房日为准，乙
方在本《认筹协议书》中的联系地址为有效地址，若因乙方
联系地址原因无法联系，后果与甲方无关，作为会员享受的
优先购房权利及优惠全部作废。

七、如若乙方在___开盘选房当天未选中房源，乙方可申请认
筹金退款，须在开盘后10个工作日后，凭本人身份证和本
《认筹协议书》及认筹收费收据至___售楼部全额退还已交认
筹金。

八、本《认筹协议书》一式两份，甲、乙双方各持一份，具
有同等法律效力，\\经甲、乙双方签署后立即生效。如有异
议，请致电营销中心客服热线：____。

客户（乙方）签字：

置业顾问签字：



销售经理签字：

甲方（签章）:

日期：年月日

房地产认筹协议书篇三

认筹编号：

甲方：

客户（乙方）姓名：

联系方式：

身份证号码：

联系地址：

客户（乙方）自愿交纳房屋认购金，甲乙双方公平自愿的达
成如下约定：

三、乙方自签订《认筹协议》之日起，即成为___楼盘的购房
意向客户，享受交纳10000元购房意向金，开盘选房当天可享
受15000元购房优惠；如开盘当天选房成功，购房意向自动转
为购房款；如开盘当天未选中房源，则参考本《认筹协议书》
第七条条款。

四、本《认筹协议书》会员编号，即为“___”开盘选房的。
顺序编号；

六、“___”项目开盘当天，乙方须凭本人身份证和本《认筹
协议书》及认筹金收费收据至___售楼部进行选房，同时认筹



金自动转为选房定金；开盘时间以甲方通知选房日为准，乙
方在本《认筹协议书》中的联系地址为有效地址，若因乙方
联系地址原因无法联系，后果与甲方无关，作为会员享受的
优先购房权利及优惠全部作废。

七、如若乙方在___开盘选房当天未选中房源，乙方可申请认
筹金退款，须在开盘后10个工作日后，凭本人身份证和本
《认筹协议书》及认筹收费收据至___售楼部全额退还已交认
筹金。

八、本《认筹协议书》一式两份，甲、乙双方各持一份，具
有同等法律效力，经甲、乙双方签署后立即生效。如有异议，
请致电营销中心客服热线：____。

客户（乙方）签字：

置业顾问签字：

销售经理签字：

甲方（签章）:

日期：年月日

房地产认筹协议书篇四

认筹编号：

甲方：

客户(乙方)姓名：

联系方式：



身份证号码：

联系地址：

客户(乙方)自愿交纳房屋认购金， 甲乙双方公平自愿的达成
如下约定：

三、乙方自签订《认筹协议》之日起，即成为___楼盘的购房
意向客户，享受交纳 10000元购房意向金，开盘选房当天可
享受 15000元购房优惠;如开盘当天选房成功，购房意向自动
转为购房款;如开盘当天未选中房源，则参考本《认筹协议书》
第七条条款。

四、本《认筹协议书》会员编号，即为“___”开盘选房的.
顺序编号;

六、“___”项目开盘当天，乙方须凭本人身份证和本《认筹
协议书》及认筹金收费收据至___售楼部进行选房，同时认筹
金自动转为选房定金;开盘时间以甲方通知选房日为准，乙方
在本《认筹协议书》中的联系地址为有效地址，若因乙方联
系地址原因无法联系，后果与甲方无关，作为会员享受的优
先购房权利及优惠全部作废。

七、如若乙方在___开盘选房当天未选中房源，乙方可申请认
筹金退款，须在开盘后10个工作日后，凭本人身份证和本
《认筹协议书》及认筹收费收据至___售楼部全额退还已交认
筹金。

八、本《认筹协议书》一式两份，甲、乙双方各持一份，具
有同等法律效力，经甲、乙双方签署后立即生效。如有异议，
请致电营销中心客服热线：____。

客户(乙方)签字：



置业顾问签字：

销售经理签字：

甲方(签章):

日期： 年 月 日

房地产认筹协议书篇五

活动目的：

聚集开盘人气，重拳出击，在最短的宣传期间内，刺激大众，
创造最佳口碑和打响海盐首盘小高层高档住宅小区的品牌。

活动方式：

现场摇号、活动助兴、抽奖酬宾

活动安排：

一、前期广告宣传

3.30―4.05着重以信息发布为主宣传，主要是摇号参加办法、
地点、时间等信息告知。发布途径为报纸、灯箱、跨街横幅。

宣传主题：

未来城都市居住典范，海盐首期豪华高品位住宅楼销售在即。

引领都市时尚，坐居金仕海岸。

金仕海岸4月5号日真情放送，豪华住宅乍现海盐。

因为珍稀，所以珍贵。



金仕开盘有好礼，惊喜大奖等你拿。

二、摇号现场布置

1、摇号方式：现场公开，即选即定。具体摇号登记处暂定2
处。

（确定小高层购买资格，建议摇号总数比实际户数多30%）

2、地点选定：海盐新天地广场

（a、需要一定活动场地。b、场地方有举办活动经验。c、有聚集
人气的先例。）

3、软环境布置：

4、员工统一着装

三、活动进程（4月5日）

1、下午14：00正式开始（13：50――14：00礼炮、奖品展示）

2、14：00――14：30

主持人5分钟、领导5分钟、佳宾2人共10分钟、活动解说8分
钟、公证人讲话2分钟。

3、摇号开始（14：30――15：00）同时登记汇总

4、摇号抽奖（15：00――16：00）

奖品分1、2、3等奖和纪念奖（100份）

5、现场答谢演出、小娱乐活动（16：00――17：00）工作人
员休息



6、公布摇号和抽奖结果（17：10――17：30）

7、获奖群众领奖（17：30――17：50）

四、摇号办法

五、活动经费预算


